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Introduccién

Mas de sesenta paises forman parte en la actualidadCoevancion de las Naciones
Unidas sobre los contratos de compraventa interndaitnanercaderias de 11 de abril de
1980, conocida como Convencion de Viena (0 en su acrangliés CISG €onvention on
International Sale of Goojlsya que fue aprobada en esa cidd&tlo significa que 2/3 de la
poblacibn mundial disponen del mismo conjunto de normaselanién con el contrato de
compraventa internacional y lo que es todavia mas ienpergue mas de 2/3 del conjunto del
comercio internacional queda gobernado por la Convedeidfiena.

La Convencion de Viena establece el conjunto de reosubstantivas reguladoras del
contrato de compraventa. Principalmente regula la faémadel contrato (parte 1), los
derechos y obligaciones de compradores y vendedorespraei las acciones que pueden
interponerse en los casos de incumplimiento de algunas gmaites de todas o parte de sus
obligaciones contractuales o legales (parte Ill). Adetsa€onvencion contiene importantes
reglas relativas al ambito de aplicacion de la Conven@parte |). Precisamente una de las
normas mas importantes de la parte | de la Convensiéhasticulo 7(1) CISG que exhorta al
tribunal encargado de aplicar la Convencion de Vienadanar la necesidad de lograr una
interpretacion internacional y uniforme del texto egn

Efectivamente, el primer parrafo del Articulo 7 esa digpon sefiala que'En la
interpretacion de la presente Convencién se tendran en cuenta su caraeteaditnal y la
necesidad de promover la uniformidad en su aplicacién y de asegurar la observatgia de
buena fe en el comercio internacional’a inclusion de esta norma en el articulado de la
Convencién obedece al deseo de los redactores de gtgeligros que supondria la
aplicacion del texto uniforme en paises con ordenansiepiddicos diferentes y, por

! La Convenciéon actualmente forma parte del Derecho interno de 62 paises: Alemania,
Argentina, Australia, Austria, Bélgica, Bielorrusia, Bosnia-Herzegovina, Bulgaria, Burundi, Canada,
Chile, China, Colombia, Cuba, Dinamarca, Ecuador, Egipto, Eslovenia, Espafia, Estados Unidos de
América, Estonia, Federacion de Rusia, Finlandia, Francia, Georgia, Grecia, Guinea, Honduras,
Hungria, Iraq, Islandia, Israel, Italia, Kyrgyzstan, Letonia, Lesotho, Lituania, Luxemburgo, Mauritania,
México, Moldavia, Mongolia, Noruega, Nueva Zelanda, Paises Bajos, Pert, Polonia, Republica Arabe
Siria, Republica de Croacia, Republica Checa, Republica Eslovaca, Rumania, San Vicente y las
Granadinas, Singapur, Suecia, Suiza, Ucrania, Uganda, Uruguay, Uzbekistan, Yugoslavia, y Zambia.
Por su parte Ghana y Venezuela la han firmado pero todavia no sehan ratificado o accedido al
tratado de Viena ni la handecidido a incorporado a su incorporarla como parte de su Dderecho
interno.

La Convencion es igualmente auténtica en los seis idiomas oficiales de Naciones Unidas:
arabe, chino, espafiol, francés, inglés y ruso.
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consiguiente, con reglas de interpretacion dispares. ita@ @gi los peligros derivados de una
aplicacion al texto uniforme de las reglas interpredatpropias de un ordenamiento juridico,
que son inadecuadas para un texto de origen, elaboracigaci@pl y aprobacion en un foro
internacional, lograndose de esta forma que no se ded&ruyaiformidad que se intenta
conseguir en la aplicacion de la Convencion. Este @SG puede considerarse, sin duda
alguna, como una pieza central en la Convencion. D@Epogjue se dirige a los jueces, tanto
estatales como arbitrales, abogados y estudiosos deieion, quienes son cada vez mas
conscientes de la necesidad de interpretar uniforme grdeafautonoma las normas de la
Convencion.

Son diversas las iniciativas que tratan de seguir ebdatandel articulo 7 CISG,
destacando los diversos sistemas de recopilacion y difwdla jurisprudencia como el
Institute of International Commercial Lagte la Universidad de Pace, y el sistema CLOUT

2 CISG W3 Database del Institute of International Commercial Law de la Universidad de Pace
(White Plains-New York) (http://www.cisg.law.pace.edu). Editores generales: profesores Albert H.
Kritzer y Nicholas Triffin; y CLOUT (Case Law on Uncitral Texts). Se trata del sistema de recopilacion
de decisiones creado por la Comision de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional
(CNUDMI-UNCITRAL) (http://www.uncitral.org).

Destacan asimismo:

I UNILEX (International Case Law and Bibliography on the UN Convention on Contracts for
the International Sale of Goods). UNILEX es accesible en http://www.unidroit.org.

I CISG-Espafia y Latinoamérica. Base de datos dirigida por los profesores Rafael lllescas
Ortiz y MO del Pilar Perales Viscasillas, CISG Spain and Latin America (http://www.uc3m.es/cisg).

I CISG-online: Universidad de Basel (Suiza). Atencion especial a la jurisprudencia en lengua
alemana: Alemania, Austria y Suiza. http://www.cisg-online.ch/

I CISG - Francia: Universidad del Sarre. Centro franco-aleman. Atencion especial a la jurisprudencia
francesa. http://Witz.jura.uni-sb.de/CISG/

I CISG - Italia: Centre for Comparative and Foreign Law Studies. Atencion especial a la
jurisprudencia italiana. http://soi.cnr.it/~crdcs/crdcs/index.htm

I CISG - Brasil: Universidad Federal Fluminense. http://www.uff.br/cisgbrasil/

I CISG - Finlandia: Universidad de Turku. Atencion especial a la jurisprudencia finlandesa.
http://mww.law.utu.fi/xcisg/cisg.htm

I CISG - Japdn: Universidad de Kyushu. Especial atencién a la jurisprudencia japonesa.
http://mww.law.kyushu-u.ac.jp/~sono/cisg/english.htm

I CISG - Israel: Universidad de Bar-llan. Especial atencion a la jurisprudencia israelita.
http://www.biu.ac.il/law/cisg/

I CISG - Arab States: Centro del Medio Oriente para el Derecho Mercantil Internacional. Especial
atencion a la jurisprudencia en lengua arabe.
http://mww.cisg.law.pace.edu/cisgarabic/index.html

I CISG - Canadé: Facultad de Derecho de la Universidad de Dalhousie, Nueva Escocia. Especial
atencion a la jurisprudencia canadiense. http://is.dal.ca/~cisg/index.htm

I CISG - Australia: Universidad de Victoria, Facultad de Economia y Derecho. Especial atencion a la
jurisprudencia australiana. http://www.business.vu.edu.au/cisg/

I CISG - Austria: Especial atencion a la jurisprudencia austriaca. http://www.cisg.at/

I CISG - Grecia: Universidad Nacional y Kapodestrian de Atenas. Especial atencion a la
jurisprudencia griega. http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/greek-cisg/index2.html

I CISG - Méjico: Universidad de Tijuana. Especial atencién a la jurisprudencia mejicana.
http://www.tij.uia.mx/academia/licenciaturas/derecho/dmi/

I CISG - Bélgica: Universidad Catdlica de Lovaina. Instituto de Derecho del Comercio Internaciona.
Especial atencion a la jurisprudencia belga.
http://mww.law.kuleuven.ac.be/int/tradelaw/WK/WKhome.htm
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Una nueva iniciativa de diferente caracter a laosrimmes debe ahora sumarse a los
esfuerzos por lograr el maximo de uniformidad aplicativdad€onvencion. Se trata del
Consejo Consultivo de la Convencion de Viena sobre Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias AACISG-AC@ que responde al acronimo @envention on
International Sale of Goods-Advisory Coungiittp://www.cisg-ac.org). El CISG-AC se
fundd en el aflo 2001 merced a una iniciativa privada del prof#&pert H. Kritzer del
Institute of International Commercial Law de la Universidad de P&sta iniciativa pronto
encontré el respaldo de un grupo de eminentes estudiosodevancion de Viena siendo
fundada por elprofesor emérito Dr. Eric E. Bergsteruniversidad de Pace y antiguo
Secretario de la CNUDMI/UNCITRAL, grofesor Dr. Michael Joachim BonglUniversidad
de Roma La Sapienza, antiguo Secretario General de UBDIIDRprofesor E. Allan
Farnsworth Universidad de Columbia, Nueva Yorlgrofesor Dr. Alejandro Garrp
Universidad de Columbia y Universidad de Buenos Ainesfesor Sir Roy Goode
Universidad de Oxford,profesor Dr. Sergei N. Lebedevinstituto de Relaciones
Internacionales de Mosciprofesor emérito Dr. Jan Rambergyniversidad de Estocolmo,
profesor emérito Dr.Dr. h.c. Peter Schlechtriebiniversidad de Friburgggrofesor Hiroo
Song Universidad de Kyushu, yprofesor Dr. Claude WitzUniversidad de La Sarre y
Universidad Robert Schuman, Estrasburgo. A la reuniébiéanasistieron los representantes
de las instituciones patrocinadoraAdbert Kritzer, Universidad de Pace,Br. Loukas Mistelis
Clive M. Schmitthoff,Senior Lecturelen Derecho Mercantil Internacional, Centro de estudio
para el Derecho Mercantil, Queen Mary, Universidad dedtes. El prof. Schlechtriem fue
elegido presidente del Grupo y el Dr. Mistelis secretafios miembros adicionales se
incorporaron por invitacién del Grupo en junio de 2003priafesora Dra. M del Pilar
Perales Viscasillas Universidad Carlos Il de Madrid, y lprofesora Dra. Ingeborg
SchwenzerUniversidad de Basel.

El objetivo del CISG-AC es promover unala promocioradmterpretacion uniforme
de la Convencién, por lo que el precepto del articulo 7 Gks@nvierte en el faro que guia al
grupo. Como se ha comentado, se trata de una iniciatwzal@y puesto que sus miembros no
representan a sus paises, ni a culturas juridicas erufaartiadiciones legales concretas, sino
gue son estudiosos de la Convencidén que intentan respotaercaestiones candentes, y
conflictivas de la Convenciéon. En este sentido, el gnopede permitirse el lujo de criticar
decisiones judiciales y arbitrales, y tratar cuestianes no han sido previamente abordadas
por otras instituciones.

En términos précticos, el principal propdésito del CISG-€$ emitir opiniones relativas
a la interpretacion y aplicacion de la Convenciénsega a pedido de parte interesada o por
previa peticibn o a su propia iniciativa. Las peticiopasden dirigirse al CISG-AC, entre
otras, por parte de organizaciones internacionalesge&sones privadas.

I CISG - Dinamarca: Universidad de Copenhagen y de Aarhus. Especial atencion a la jurisprudencia
danesa. http://www.cisg.dk/

I CISG - Africa: Universidad de Sudéfrica (UNISA). Especial atencion a la jurisprudencia del
continente africano. http://www.unisa.ac.za/Default.asp?Cmd=ViewContent&ContentID=582
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El CISG-AC emite ahora su primera opinidon que respongi@gaasolicitud informal de
la Camara de Comercio Internaciorfaiternational Chamber of Commercgpra que se
abordase el reto de las comunicaciones electronicabrmarco de la Convencién. El CISG-
AC invité a laprofesora Christina Ramberde la Universidad de Goteborg para que elaborase
un dictamen al respecto, que fue discutido por el Consejorase tres sesiones. El resultado
mas importante que se deriva de la opinidon es que la Cuémers capaz de acomodar en su
textoseno a las comunicaciones electrénicas. La mio@nion repasa todos los preceptos de
la Convencién en los cuales las comunicaciones élictrs pueden tener incidencia y por lo
tanto sugiere la forma en que se acomodaran las midnagt@ de la Convencion. En la
sesion del Consejo celebrada en Londres a finaleselle da 2004, se ha aprobado la Opinién
namero 2 sobre examen de las mercaderias y comunicdeida falta de conformidad
(articulos 38 y 39 CISG). Rapporteur: Profesor Eric. E.g&en, prof. Emérito en la
Universidad de Pace (Nueva York). Opinién que recibi6 edrgo del Grupo de Trabajo de
Utrecht sobre compraventa que forma parte del Grupo de &stoblire un Cddigo Civil
Europeo Study Group on a European Civil Cgde

La Conferencia inaugural del CISG-AC se celebré el 26aptiembre de 2003 en
Nueva York en la sede dilew York State Judicial Training Institutée la Universidad de
Pace. La segunda tuvo lugar el 30 enero 2004 en la Universidadndees, Centre for
Comercial Law Studies, Queen Magn el marco del Seminario 20@ive M. Schmitthoff
International Commercial Law: CISG & UNIDROIT Principles: CraggiCultures and
Filling Gaps Otras conferencias y seminarios se celebrar&hfaturo.

La traduccién de la opinidbn niumero 1 al castellano d@a rsalizada de forma oficiosa
por los profesores Alejandro Garro, de la Universidad diinabia, Nueva York, y Pilar
Perales Viscasillas, de la Universidad Carlos Ill, Nthdra traduccion de los comentarios ha
sido realizada por la profesora Maria Pérez Pereitpgrgisada por los profesores Garro y
Perales.

La forma preferida para citar el documento es: CISG-A@hinion i 1:

Comunicaciones electrénicas bajo la CISG, 15 Agosto 2083pdtteur: Profesora Christina
Ramberg, seguido de la referencia del lugar de publicacién.

CISG-AC Opinién n1 1, Comunicaciones electronicas en la Convencion de Viena de
1980 sobre compraventa internacional de mercaderias (CISG), 15 agosto 2003.

Rapporteur: Profesora Christina Ramberg, Goteborg, Suecia
Articulo 11 CISG

El contrato de compraventa no tendra que celebrarse ni probarse por escesgtara sujeto
a ningun otro requisito de forma. Podra probarse por cualquier medio, incluso pigiotes

Opinion
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El contrato podra celebrarse o probarse por medios de comunican
electrénicos.

COMENTARIO:

11.1. La finalidad del art. 11 CISG es asegurar que no se impoegasitos de forma escrita
a la formacion de los contratos. El tema de las caragioines electrénicas, aparte del
telegrama y el télex no se considerd durante la prepardeila CISG en los afios 70. Al no
exigirse ninguna forma en este articulo, la CISG peraits partes celebrar contratos
electronicamente.

Véase también el articulo 5 Ley Modelo de la CNUDMIrsatbmercio electronico (en
adelante, LMCE).

Articulo 13 CISG

A los efectos de la presente Convencidn, la expresion "por escrito" eodepel telegrama y
el télex.

Opinion

El término "por escrito" en la CISG también incluye los medios de comunicacion
electronicos que sean susceptibles de ser recuperadog@ama tangible.

CISG ART. 13.

COMENTARIO:

13.1. Los articulos 11, 12, 13, 21, 29 y 96 CISG contienen ehi@Apor escrit@ En el
mundo del papel tradicional, este término era sencie neferia a los documentos escritos
sobre papel (u otro medio perdurable) por lapiz, boligrado E problema ahora es si los
documentos electronicos distintos del telegrama yest fileden considerarse tambior
escrita@ El prerrequisito dépor escrit@se satisface siempre que la comunicacion
electronica sea capaz de cumplir las mismas funcionesmgonensaje en papel. Estas
funciones son la posibilidad de guardar (recuperar) el neepsajtenderlo (comprenderlo).

13.2. Las partes pueden acordar qué tipo de forma escritadenetesar (art. 6 CISG).
Pueden, por ejemplo, acordar que sélo se acepten cadaga@te papel enviadas por un
determinado servicio de mensajeria. A menos que lasgeyan limitado la nocion de
escritura, deberia haber una presuncién de que las conmmisaelectrénicas se incluyen en
el términoApor escrit@ Esta presuncion podria reforzarse o debilitarse coefarla
conducta previa de las partes o los usos comunes (arty QAULISG).

13.3. Esta opinidbn no concierne a las reservas hechésspgbstados de acuerdo con el art. 96
CISG ni impone restriccién alguna a los Estados que H@eho tal reserva.

Véase también el articulo 6 LMCE
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Articulo 15 CISG

(1) La oferta surtira efecto cuando llegue al destinatario.
(2) La oferta, aun cuando sea irrevocable, podra ser retirada si su rétga bl destinatario
antes o al mismo tiempo que la oferta.

Opinion

El término "llega" se corresponde con el momento en que l@omunicacion
electronica entra en el servidor del destinatario de la ofeat

La oferta, aun cuando sea irrevocable, puedepodra ser retirada sl retirola
retirada entra en el servidor del destinatario de la oferta ards o al mismo tiempo en de
que la oferta llegaue al su destinatario. Para que la retirada di& oferta por medios
electronicos sea posible, essera necesario que el destiriatdraya consentido recibir,
expresa o implicitamente, en la recepcion de comunicacionglectronicas de ese tipo, en
ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

15.1 La oferta no surte efecto mientras no llegue alndgatio (art. 15(1) CISG) y puede ser
retirada si el retiro de la oferta llega al destinatartes o al mismo tiempo que la oferta (art.
15(2) CISG). En los medios de comunicacion tradicional egfla permite al oferente retirar
su oferta a través de un medio de comunicacion mas r&hiede, por ejemplo, enviar una
oferta por carta a través del correo ordinario y rmedetretirarla enviando un fax que llegue al
destinatario antes que la carta. El problema es quegar@etinte no existen medios de
comunicacion mas rapidos que los mensajes electréme@sies por correo electrénico o
comunicados a traves de sitios web u otros acuerdosedeainmtbio electronico de datos (en
adelante, EDI). De este modo una cuestién de importpragsica surge cuando la oferta es
enviada por el correo postal mientras que su retiro\da electronicamente.

15.2. La dificultad, desde un punto de vista conceptual, radigaesal destinatario del retiro
electrénico de la oferta no tiene que estar fisicaenar@sente en el lugar adonde llegue el
mensaje. Elugar de llegada del mensaje es un concepto mas funcional igoe Eismensaje
puede localizarse en cualquier servidor del mundo, incluydrad eemitenteB lo importante
es si el destinatario puede recuperarlo. Las siguientdassituaciones mas importantes que
probablemente hayan de ser consideradas en relacid@h &yminoAllega@en el contexto de
las comunicaciones electrénicas:

15.3. SituaciomMA @ Desde un punto de vista practico, es claro que el desiinde un retiro
electrénico de la oferta puede leerlo tan pronto comdisgie en su servidor. Puede tener
dificultades en acceder a su servidor por problemas irg@masu sistema de red. Este
impedimento entraria por regla general dentro d&estera de influenci@ Al margen de lo
gravoso gue puede resultar para el destinatario no podérderensajes que hayan llegado a
su servidor por problemas internos, no resulta adecuadoaimglutesgo al oferente por los
problemas técnicos del destinatario. El destinatarioand®ensaje electrénico puede reducir su
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riesgo eligiendo un proveedor de servicios de internet aordisefiando una infraestructura
técnica adecuada para asegurar que la comunicacion inteci@ng satisfactoriamente.
Cuando se ha acordado recibir comunicaciones electspricgemitente de una comunicacion
electronica no debe asumir este riesgo.

15.4. SituaciomAB@ No es suficiente que el retiro de la oferta por meglexstronicos haya
entrado en el servidor del destinatario. El destinathi®e también haber expresado de alguna
manera que esta dispuesto a recibir comunicacioneselieess. La voluntad del destinatario
de aceptar comunicaciones electronicas ha de ser tanlegenta para determinar si un retiro
electrénico de la oferta idlegada@al oferente. El consentimiento del destinatario de la
oferta puede ser evidente en virtud del art. 8 CISG, que regotarpretacion de la conducta
de las partes. El art. 9(1) CISG puede ser también impersalas partes han establecido una
practica en sus negocios. El art. 9(2) CISG puede apliearmssdacion a los usos del comercio
que las partes conocian o debian haber conocido y qlie@negcio internacional son
ampliamente conocidos y regularmente observados porrias g los contratos del mismo
tipo en el trafico mercantil de que se trate.

15.5. SituacioAC@ Otro problema se presenta cuando la direccion de celeewdnico no
consta correctamente en el mensaje que contiengrel & bien, tales mensajes pueden
técnicamente entrar en el servidor del destinataste, guede no acceder al mensaje . Nunca
llegaran al destinatario personalmente, y por elloenérsaccesibles para él. Por ejemplo si la
direccion de correo electronico correcta fudSbomas@companyx.cagpero el remitente
escribieseAtomas@companyX.co@ Esta direccion de correo electrénico mal escrita puede
en ocasiones, entrar en el servidor de Thomas, peneeskara atascado en el servidor, dado
gue éste no podria encontrar Tomashbkifd En tales situaciones el riesgo esta en el remjtente
en tanto que Thomas no ha manifestado su voluntad de& reeitsajes electrénicos en
direcciones incorrectas. En ocasiones una comunicalgétronica con una direccion
incorrecta se reenvia por el administrador de corrémslieeccion correcta. Sila
comunicacion reenviada llega al servidor del destinagatiempo, el retiro de la oferta surtira
efecto. El destinatario de la oferta en tal situab@lord informado al administrador de correos
que los correos electrénicos con direcciones incasdetsean reenviados de alguna manera,
expresando asi su voluntad de recibir mensajes elecséin direcciones incorrectas.

15.6 SituaciorAD@ Otro problema relacionado con el térmilega@es si el destinatario
puede procesar y entender la comunicacion electronitedd®a programas incompatibles de
los ordenadores, el texto que aparece en el ordenadorsteshtiio puede ser

incomprensible. La situacién es analoga al problens&doreor un mensaje que ha sido escrito
en un idioma incomprensible para el destinatario. Laticuegue aqui se plantea es si un retiro
electrénico que no puede ser procesado adecuadamente poinatalés, puede considerarse
gue haAllegada@al destinatario por haber entrado en su servidor nid teucial es hasta qué
punto el destinatario ha manifestado que esta dispuestiia este tipo de comunicaciones
electronicas. No es suficiente que el destinatario bageenido recibir comunicaciones
electrénicas: debe haber consentido recibir menskgegonicos de ese tipo, en ese formato y
a esa direccion. Aqui, de nuevo, el art. 8 CISG sergargle para la interpretacion de la
conducta de las partes, el art. 9(1) CISG sera relepariecualesquiera practicas establecidas
entre las partes, mientras que los usos comercialesse gatere el art. 9(2) CISG pueden
indicar si el oferente ha convenido tacita o exprestaren recibir mensajes electrénicos de un
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tipo determinado.

Véase también el articulo 15 LMCE.

Articulo 16.1 CISG

(1) La oferta podré ser revocada hasta que se perfeccione el contratoesioleacion llega
al destinatario antes que éste haya enviado la aceptacion.

Opinion

En el caso de comunicaciones electrénicas, el término g&' se corresponde con
el momento en que la comunicacion electronica entra en ehgdor del destinatario de la
oferta. La oferta podra ser revocada si la revocaciéon entra en elrsalor del destinatario
de la oferta antes de que el destinatario haya enviado su aceptaci Para que la
revocacion de la oferta por medios electrénicos sea posible, exdsnecesario que el
destinatario haya consentido recibir, expresa o0 implicitamente comunicaciones
electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

Cuando se trate de comunicaciones electronicas, el términtenvio" se
corresponde con el momento en que la aceptacion abandona el sgovidel destinatario
de la oferta. El oferente puedeodra revocar la oferta si la revoci&n entra en el servidor
del destinatario antesde que la aceptacion del destinatario haghandonado su servidor.
Para que la revocacion de la oferta por medios electronicos sea ibes sera necesario
gue el oferente haya consentido recibir, expresa o impliainente, comunicaciones
electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

16.1. Esta disposicion permite al oferente revocar umtadfasta que el destinatario haya
enviado su aceptacion. La revocacion debe haber erdgre€lservidor del destinatario antes
de que éste haya enviado su aceptacion.

16.2. Sobre las limitaciones a la eficaciaAlega@ véanse los comentarios al articulo 15.
Respecto del concepto denvioa@véase el comentario 21.3

Véase también el articulo 15 LMCE.

Articulo 17 CISG

La oferta, aun cuando sea irrevocable, quedara extinguida cuando su rechazo llegue al
oferente.

Opinion
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El término "llega" se corresponde con el momento en que laomunicacion
electronica entra en el servidor del oferente. La oferta sextingue cuando la
comunicacién del rechazo entra en el servidor del oferent€ara que la extincion de la
oferta por medios electrénicos sea posible, sera necesario g@lieferente haya consentido
recibir, expresa o implicitamente, comunicaciones electricas de ese tipo, en ese
formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

17.1. La oferta queda extinguida cuando su rechazo llegue ehiafeEn los entornos
electrénicos puede determinarse el momento exaciiedmda al oferent® El destinatario
ya no puede perfeccionar el contrato enviando una nzai@s de asentimiento) Si el
destinatario cambia de opinidn tras haber enviado $azea la oferta y desea celebrar el
contrato, la manifestacion de asentimiento deberaresn el servidor del oferente antes de
gue lo haga el rechazo.

17.2. Sobre las limitaciones a la eficacia del térmifega@véanse los comentarios al articulo
15.

Véase también el articulo 15 LMCE.

Articulo 18.2 CISG

(2) La aceptacion de la oferta surtirh efecto en el momento en que laestanibn de
asentimiento llegue al oferente. La aceptacibn no surtird efecto shdaacion de
asentimiento no llega al oferente dentro del plazo que éste haya fijadam seiha fijado

plazo, dentro de un plazo razonable, habida cuenta de las circunstancias de la t@mgacci

en particular, de la rapidez de los medios de comunicacion empleados poresit@fd.a
aceptacion de las ofertas verbales tendrd que ser inmediata a menos que de las
circunstancias resulte otra cosa.

Opinion

La aceptacion surtira efecto cuando la manifestacion de aseniiento electronica
entree en el servidor del oferente, siempre que el oéte haya consentido recibir,
expresa o implicitamente, en la recepcion de comunicacionglectronicas de ese tipo, en
ese formato y en esa direccion.

El término "verbal" incluye sonido transmitido electronicamente en tiempo real y
comunicaciones electronicas en tiempo real. La oferta que esransmitida
electronicamente por medio deen una comunicacién en tiempeal debetendra que ser
aceptada inmediatamente a menos que de las circunstanciasulés otra cosa y siempre
gue el destinatario haya consentido recibir, expresa o impltamente, en la recepcién de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:
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18.1. La finalidad subyacente de este articulo es asegural gfeeente tenga una
oportunidad de leer la manifestacién de consentimierbodgisea. No es necesario que el
oferente realmente haya leido la manifestacion deiasento, sino que tal manifestacion sea
accesible para la lectura (la distincion eriflegar a la ment@ y Allegar a la mes@o Allegar

a la persona juridi@. Por lo tanto, debe entenderse que una manifestacesedémiento ha
llegado al oferente cuando aquélla haya entrado en ta e&fecontrol del oferente.

18.2. La regla de que una manifestacion de consentimielotoexgesita ser accesible y no
realmente leida apunta a facilitar la prueba. Es pdgsibleenos conceptualmente) probar con
relativa facilidad cuando un mensaje es accesible; rggue es muy dificil probar cuando
alguien realmente adquiere conocimiento del contenido deensaje.

18.3. Sobre las limitaciones a la eficacia délllegada@ véanse los comentarios al articulo 15.

18.4. La exigencia de que una oferta oral debe ser aceptaetiatamente pone de manifiesto
gue las ofertas verbales son sélo vinculantes duranteeggociaciones inmediatas. Cuando las
negociaciones se realizan en tiempo real, tanto pdiosi8oNOros como por cartas
mecanografiadas, la situacion es similar a las negooegverbales y la presuncion es que las
ofertas deben ser aceptadas en el acto, con inmedisgi@n a las negociaciones y en tiempo
real. El factor relevante es que la otra parte sesc@nie de la oferta y tenga la posibilidad de
responder inmediatamente. Una oferta que se comuni¢tedbaleamente en tiempo real, no

por sonido pero por escrito en cartas mecanografiadas ta®bién ser aceptada
inmediatamente a menos que las circunstancias indiquenaga. Las ofertas en salas de chat
y otros tipos de comunicaciones en tiempo real debgataase inmediatamente.

Véase también el articulo 15 de la LMCE.

Articulo 19.2 CISG

(2) No obstante, la respuesta a una oferta que pretenda ser una aceptacion y gagacont
elementos adicionales o diferentes que no alteren sustancialmente éosfddd constituira
aceptacion a menos que el oferente, sin demora injustificada, objete venbalia
discrepancia o envie una comunicacion en tal sentido. De no hacerlo asitnhisot del
contrato seran los de la oferta con las modificaciones contenidas en la aéeptaci

Opinion
El término "verbal" incluye sonido transmitido electronicamente en tiempo real
siempre que el destinatario haya consentido recibir, expraso implicitamente, en la
recepcion de comunicaciones electrénicas de ese tipo, sa formato y en esa direccion.
El término "comunicacién” incluye a las comunicaciones elegbnicas siempre

gue el destinatario haya consentido recibir, expresa o impltamente, en la recepcién de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:
19.1. El objetivo de este articulo es conseguir que un reeqseg no constituye una

1
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aceptacion, surta efecto como tal, salvo que el ofedhtapido aviso de que la pretendida
aceptacion no es una aceptacion. Dicha informacioofdednte podra efectuarse a través de
sonido electrénico u otros mensajes electronicos.

19.2. Sobre las limitaciones a la eficacia délllegada@ véanse los comentarios al articulo 15.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 20.1 CISG

(1) El plazo de aceptacion fijado por el oferente en un telegrama o en unacarémzara a
correr desde el momento en que el telegrama sea entregado para su expediegde la
fecha de la carta o, si no se hubiere indicado ninguna, desde la fecha que figarsobre.
El plazo de aceptacion fijado por el oferente por teléfono, télex u otedios de
comunicacién instantanea comenzara a correr desde el momento en que la efgréaal
destinatario.

Opinion

El plazo de aceptacion fijado por el oferente en una comunidaa electronica en
tiempo real comienza a correr desde el momento en que la dieentra en el servidor del
destinatario.

El plazo de aceptacion fijado por el oferente en una comunidéa por correo
electrénico (e-mail) comienza a correr desde el momento deivio de la comunicacion.

El término "medios de comunicacion instantanea" incluye ¢ és comunicaciones
electronicas en tiempo real.

El término "llega" se corresponde con el momento en que l@omunicacion
electronica entra en el servidor del destinatario de la ofeat

COMENTARIO:

20.1. El articulo 20(1) CISG facilita al intérprete la iiptetacion de plazos ambiguos de
aceptacion. Por ejemplo, cuando un periodo de cuatro ddatastece en una oferta sin
ninguna indicacién acerca de cuando comienza a contapesodo de cuatro dias, el art.
20(1) CISG ofrece udies a qudliferente dependiendo del medio por el que se haya enviado
la oferta. En el caso de los telegramas, el period@eoaendesde el momento en el que se
entreguen para su expedicion. Si la oferta se envia gar elplazo se inicia desde la fecha de
la carta, 0 si no consta, desde la fecha que figuresarbed. En el caso del teléfono, télex u
otros medios de comunicacion instantanea, el perioderaaré a correr desde el momento
en que la oferta llegue al destinatario.

20.2. El problema a considerar ahora es como deterniidaadc comienza a correr el plazo en
caso de que la oferta se realice con medios electsdrSepueden prever tres tipos

principales de mensajes electrénicos, (1) ofertas poe@electronico, (2) ofertas en paginas
webpasivas, y (3) ofertas en lugaresctiatdonde la comunicacién se produce en tiempo real.
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Correo electrénico

20.3. El correo electrénico no es un medio de comunicatifantaneo y, con respecto al
fechado, no es plenamente equivalente a las cartaglaswn sobres. La CISG no ofrece
ninguna ayuda interpretativa sobre los correos electy$nilas situaciones inciertas deben
solucionarse por medios usuales de interpretacion, tenndoenta que la parte que esta
unilateralmente vinculada al oferente, normalmenteogemas proteccion. Los correos
electronicos normalmente dan informacién sobre cudadmviaron y cuando se recibieron.
La CISG no da una orientacion directa sobre si el legraporal comienza a contar desde el
momento del envio o de la recepcion. El plazo de acéptéigido por el oferente en una
comunicacion electronica comienza a contar desderaemto del envio de la comunicacion
por correo electrénico. Esto es asi porque este morpeette ser facilmente determinado y
los correos electronicos pueden verse como equivalemigienales de las cartas.

Sitios web pasivos.

20.4. Suele cuestionarse si las ofertas incluidas easgioconstituyen ofertas en sentido
juridico. El titular del sitio web puede declarar expresaengue su oferta es vinculante
durante un determinado periodo de tiempo. No encontranevgamion en la CISG para las
situaciones en las que el titular del sitio web ha &stiglo un tiempo limite de tres dias sin
especificar desde cuando comienza a correr. Las siteaadiutosas deben resolverse
atendiendo a los medios usuales de interpretacion tereencieenta que la parte vinculada
unilateralmente (el oferente), suele merecer masqwiote Esta opinidon no se extiende a las
comunicaciones en tiempo no real sobre los sitiospaslvos.

Chateo en tiempo real.

20.5. Las partes pueden comunicarse en Internet en tiealges@lgo comun de los
programas de chat). La técnica funciona de tal manersi gueemitente escribe uda@ la
letraAa@aparece inmediatamente en la pantalla del destinafamioas partes estan presentes
en el mismo momento y pueden comunicarse oralmenteribiese como si estuviesen
presentes en la misma habitacion o hablasen poorneléEste tipo de comunicacién se
consideraAinstantane@ El art. 20(1) CISG se aplica también a las comunioasio
electronicas en tiempo real. Si el remitente envéaaferta y establece que es vinculante
durante dos horas, el periodo comienza desde el momegtee eshmensaje llega al
destinatario, es decir, inmediatamente. Para las coaumnes en tiempo real se considera
que el destinatario ha manifestado su voluntad de reaisaies electronicos de ese tipo.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 21.1 CISG

(1) La aceptacién tardia surtira, sin embargo, efecto como aceptaciondem@nte, sin
demora, informa verbalmente de ello al destinatario o le envia una comunicatidel
sentido.

Opinion
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El término "verbal" incluye sonido transmitido electronicamente siempre que el
destinatario de la oferta haya consentido recibir, expresa o inlipitamente, en la
recepcion de comunicaciones electrénicas de ese tipo, sa formato y en esa direccion.

El término "comunicacién” incluye a las comunicaciones elegbnicas siempre
gue el destinatario de la oferta haya consentido expresa o imgtamente en la recepcion
de comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formaamyesa direccion.

COMENTARIO:

21.1. La informacién al destinatario de la oferta stdbeeeptacion tardia puede darse
mediante un mensaje electrénico. Lo importante es gofknacion se comunique al
destinatario de la oferta, no la forma en que se hayamicado.

21.2. Sobre la eficacia de la comunicacidon electréon&anse los comentarios al articulo 15.
Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 21.2 CISG

(2) Si la carta u otra comunicacién por escrito que contenga una aceptacion tardia indic
gue ha sido enviada en circunstancias tales que si su transmision hubiera sic malnia
llegado al oferente en el plazo debido, la aceptacion tardia surtira efecto aceptacion a
menos que, sin demora, el oferente informe verbalmente al destinatagice dmnsidera su
oferta caducada o le envie una comunicacion en tal sentido.

Opinion

El término "por escrito" incluye todo tipo de comunicacién dectronica que sea
susceptible de ser recuperada en forma tangible. Una acepit@t tardia comunicada en
forma electronica puede surtir efecto conforme a esta dispasdn. El término
"verbal" incluye sonido transmitido electrénicamente y comuni@ciones en tiempo real
siempre que el destinatario de la oferta haya consentido rea@ib expresa o
implicitamente, en la recepcidon de comunicaciones electiéas de ese tipo, en ese
formato y en esa direccion.

El término "comunicacién” incluye a las comunicaciones elegbnicas siempre
que el destinatario de la oferta haya consentido expresa o imptamente recibir
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

El término "envio" se corresponde con el momento en que laomunicacion
abandona el servidor del destinatario de la oferta. EsSera neegi® que el destinatario
de la oferta haya consentido recibir, expresa o implicitamenten la recepcién de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:

21.3. La finalidad de este articulo es que surta efecto epsaa®n tardia cuando el oferente
no informa a la otra parte que la aceptacion se hasesto y que ésta ha llegado al oferente
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demasiado tarde. La situacion tipica se produce cuando Wptacde electronica se retrasa y
no llega al oferente en el tiempo habitual. El articdllo es aplicable si la aceptacion se envia
por carta u otro medio escrito. El articulo tambiéagiea cuando la aceptacion se envia a
través de un mensaje electronico siempre que este metezyonico cumpla las dos
funciones de la escritura, es decir, que se pueda entegdardar.

21.4. Cuando el oferente da un aviso rapido de que la aceptadiégado demasiado tarde,
la aceptacion no surte efecto. La informacion al datdiio de la oferta sobre la aceptacion
tardia puede darse por medio de un mensaje electronicaolootante es que la informacion
se comunique al destinatario de la oferta, no la formgue se haya comunicado. Segun este
articulo, este aviso serd comunicado oralmente o pocamanicacion (escrita). El oferente
puede dar informacion a través de comunicaciones el@asdsonoras o mediante un mensaje
electrénico con la condicién previa de que el remitdatia aceptacion tardia haya
manifestado que esta dispuesto a recibir tales men&je®Bicos.

21.5. Es suficiente que el aviso se haya enviado; nodisn&aber llegado al destinatario. Sin
embargo, debe haberse enviado correctamente. Estiicaiguie la direccion debe constar
correctamente y que el remitente use un programa de ordensel destinatario haya
manifestado que esta dispuesto a aceptar.

21.6 El oferente deberia informar al destinatario déeldabsobre las aceptaciones tardias
mediante envio de un aviso. El envio se produce cuandselsale del servidor del oferente.
No obstante, si no se considera que el oferente b dmyado, el destinatario de la oferta no
utiliza el tipo de comunicacion electronica por la quersgd el aviso. El destinatario de la
oferta ha de haber manifestado que esta dispuesto a aeeiptaciones electronicas del tipo y
formato usados por el oferente. Los articulos 8 y 9 GiS&glen ser de ayuda para determinar
si el destinatario de la oferta ha manifestado taeidensu voluntad de recibir tales mensajes.

Véanse también los articulos 5y 6 LMCE.

Articulo 22 CISG

La aceptacion podra ser retirada si su retiro llega al oferente antesajaedptacion haya
surtido efecto o en ese momento.

Opinion

El término "llega" se corresponde con el momento en que l@omunicacion
electronica entra en el servidor del oferente, siempre guel oferente haya consentido
recibir, expresa o implicitamente, cen la recepcion deomunicaciones electronicas de ese
tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

22.1. Este articulo regula la ultima oportunidad para el réérona aceptacion. En los medios
de comunicacioén tradicionales, esta norma permitavaleete de una aceptacion retirarla a
través de un medio de comunicacion mas rapido. Puede, pgi@jenviar una aceptacion a
través del correo postal ordinario y retirarla méddanviando un fax que llegue al oferente
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antes que la carta. El problema en relacion con lasoselectronicos de comunicacion es que
practicamente no hay medios de comunicacion mas rapiddssjmensajes electronicos
enviados por correo electronico o comunicados a tideégios web u otros acuerdos EDI.
Sin embargo, la cuestién adquiere importancia practis#uaciones en las que la aceptacion
se envia por el correo postal tradicional y el ret@@nvia electronicamente.

22.2. La finalidad subyacente de este articulo es asegural afeeente tenga la oportunidad
para leer el retiro de la aceptacion silo desea. Nxige que el oferente se haya enterado
realmente del retiro de la aceptaciéon, por mas que éstacsesible para la lectura (la
distincion entréAllegar a la ment®@y Allegar a la mes@o Allegar a la persona juridi@ Por

lo tanto, cuando el retiro de la aceptacion entra esftxra de control del oferente, debe
entenderse que el retiro de la aceptacion ha llegaderahté.

22.3. Que el retiro de la aceptacion so6lo necesita sesiate y no realmente leido apunta a
facilitar la prueba. Es posible (con mayor o menalidad, pero al menos conceptualmente)
probar cuando un mensaje es accesible; es muy difickpoolando alguien realmente
adquiere conocimiento del contenido de un mensaje.

Véase también el articulo 15 LMCE

Articulo 24 CISG

A los efectos de esta parte de la presente Convencién, la oferta)dsagdeén de aceptacion
o cualquier otra manifestacion de intencioén "llega" al destinatario cuando se lanicen
verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al destinatario personalmeate su
establecimiento o direccidén postal, o si no tiene establecimiento egoitin postal, en su
residencia habitual.

Opinion

El término "llega" se corresponde con el momento en que laomunicacion
electronica entra en el servidor del destinatario, siemprajue el destinatario haya
consentido recibir, expresa o implicitamente, en la rece@n de comunicaciones
electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

El término "verbalmente" incluye sonido transmitido electrbnicamente y otras
comunicaciones en tiempo real, siempre que el destinatarltaya consentido recibir,
expresa o implicitamente, en la recepcion de comunicacionglectronicas de ese tipo, en
ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:
No es preciso realizar ningin comentario toda vez quedsarias estan cubiertas en los

articulos sobr@llegada@en los articulos 15, 16(1), 17, 18(2), 20(1), 21(2), A%erbal@en
los articulos 18(2) y 2(2).
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Articulo 26 CISG
La declaracion de resolucion del contrato surtird efecto sélo si se comanéotra parte.
Opinion

El término "comunica" incluye a las comunicaciones electromias, siempre que el
destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamenteen la recepcion de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:

26.1. La informacién a la otra parte de que el contratoresuelto puede darse en un mensaje
electrénico. Lo importante es que la informacion sawuque al destinatario, no la forma en
gue se comunique.

26.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones elecaginianse los comentarios al articulo
15.
Véase también el articulo 5 LMCE

Articulo 27 CISG

Salvo disposicién expresa en contrario de esta parte de la presente Convenaitade las
partes hace cualquier notificacién, peticion u otra comunicacién conforme a dicke ypar
por medios adecuados a las circunstancias, las demoras o los errores que puedaimgaroduc
en la transmision de esa comunicacion o el hecho de que no llegue a su destivaracapr
esa parte del derecho a invocar tal comunicacion.

Opinion

Cualquier notificacion, peticibn, comunicacion u otra comuniacion puedeodra
realizarse electronicamente cuando el destinatario haya conseii recibir, expresa o
implicitamente, en la recepcidon de comunicaciones electiéas de ese tipo, en ese
formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

27.1. Avisos, solicitudes u otras comunicaciones a una@atées pueden darse a través de
mensajes electronicos. Lo importante es que la infiémae comunique al oferente, no la
forma en que se comunique.

27.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones elecagirsolicitudes u otras comunicaciones,
véanse los comentarios al articulo 15.

Véase también el articulo 5 LMCE
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Articulo 32.1 CISG

(1) Si el vendedor, conforme al contrato o a la presente Convencién, pasienercaderias
en poder de un porteador y éstas no estuvieren claramente identificadasfedtss del
contrato mediante sefiales en ellas, mediante los documentos de expedicidmoondedo,
el vendedor debera enviar al comprador un aviso de expedicion en el que GBgepelas
mercaderias.

Opinion

El término "aviso@ de expedicion” incluye a las comunicaciones electronicas
siempre que el comprador haya consentido recibir, expresa onplicitamente, en la
recepcion de comunicaciones electrénicas de ese tipo, sa formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

32.1. La informacién al comprador acerca de la expedicidasdeercaderias puede darse
mediante un mensaje electrénico. Lo importante es gofkanacion se comunique al
comprador, no la forma en que se comunique.

32.2. Sobre la eficacia de la informacion del compradsamse los comentarios en los
articulos 15y 27.
Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 39 CISG

(1) ElI comprador perder& el derecho a invocar la falta de conformidad de lxsdegias si
no lo comunica al vendedor, especificando su naturaleza, dentro de un plazo razonable a
partir del momento en que la haya o debiera haberla descubierto.

Opinion

El término "comunica" incluye a las comunicaciones electromias siempre que el
vendedor haya consentido expresa o implicitamente en la recé&pt de comunicaciones
electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:
39.1. La informacién al vendedor sobre la falta de comiftad de las mercaderias se puede

transmitir a través de un mensaje electronico. Lo itapbe es que la informacion se
comunique al vendedor, no la forma en que se comunique.

39.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones al vendesmse los comentarios en los
articulos 15y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.
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Articulo 43 CISG

(1) El comprador perdera el derecho a invocar las disposiciones del arddéubodel articulo
42 si no comunica al vendedor la existencia del derecho o la pretensionrckaiote
especificando su naturaleza, dentro de un plazo razonable a partir del momentolaygue
tenido o debiera haber tenido conocimiento de ella.

(2) El vendedor no tendra derecho a invocar las disposiciones del parrafo pnézesie
conocia el derecho o la pretension del tercero y su naturaleza.

Opinion

El término "comunica" incluye a las comunicaciones electromias siempre que el
vendedor haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcién de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:

43.1. La informacién al vendedor sobre la naturaleza dkeratho o pretension de un tercero
puede darse mediante un mensaje electrénico. Lo impo#gsupee la informacion se
comunigue al vendedor, no la forma en que se comunique.

43.2. Incluso cuando el vendedor no haya manifestado suawldatrecibir mensajes
electrénicos de ese tipo, puede establecerse que condeiprdeension del tercero segun lo
dispuesto en el articulo 43(2) CISG.

43.3. Sobre la eficacia de la comunicacion al vendedanseélos comentarios en los articulos
15y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE

Articulo 47 CISG
(1) El comprador podré fijar un plazo suplementario de duraezonable para el
cumplimiento por el vendedor de las obligaciones que le inanm

(2) El comprador, a menos que haya recibido la comunitaebvendedor de que no
cumplira lo que le incumbe en el plazo fijado conforneaatafo precedente, no podra,
durante ese plazo, ejercitar accion alguna por incumptionasl contrato. Sin embargo, el
comprador no perdera por ello el derecho a exigir la indagian de los dafios y perjuicios
por demora en el cumplimiento.

Opinion

El término "comunicacion” incluye a las comunicaciones eleabnicas.
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COMENTARIO:

47.1. La informacion al comprador por parte del vendedor deésfgeultimo no cumplird
dentro del periodo establecido puede comunicarse por un enasejronico. Cuando el
comprador haya recibido tal aviso electronico, podn&igge una accion por incumplimiento
de contrato.

Articulo 63 CISG

(1) El vendedor podré fijar un plazo suplementario de duraaonable para el cumplimiento
por el comprador de las obligaciones que le incumban.

(2) El vendedor, a menos gue haya recibido comunicaciGodgrador de que no cumplira
lo que le incumbe en el plazo fijado conforme al pampaézedente, no podra, durante ese
plazo, ejercitar accion alguna por incumplimiento delresdat Sin embargo, el vendedor no
perdera por ello el derecho que pueda tener a exigir la imcbidm de los dafios y perjuicios
por demora en el cumplimiento.

Opinion
El término "comunicacion” incluye a las comunicaciones elecbnicas.

COMENTARIO:

63.1. La informacion al vendedor por parte del comprador, delquemprador no cumplird
dentro del plazo establecido puede comunicarse por un mezieajednico. Cuando el
vendedor haya recibido tal aviso electronico, podraciggeraccion por incumplimiento de
contrato.

Articulo 65 CISG

(1) Si conforme al contrato correspondiere al compradpecificar la forma, las dimensiones
u otras caracteristicas de las mercaderias y el commpraduciere tal especificacion en la
fecha convenida o en un plazo razonable después de bab@a un requerimiento del
vendedor, éste podra, sin perjuicio de cualesquiera otroshdergue le correspondan, hacer
la especificacién él mismo de acuerdo con las necesidatieesmprador que le sean
conocidas.

(2) El vendedor, si hiciere la especificacion €l misdehera informar de sus detalles al
comprador y fijar un plazo razonable para que éste puedauracespecificacion diferente.

Si, después de recibir esa comunicaciéon, el compraddciroehuso de esta posibilidad dentro
del plazo asi fijado, la especificacion hecha por eledar tendra fuerza vinculante.
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Opinion

Las especificaciones y comunicaciones podran ser realizadascéionicamente
siempre que el destinatario haya consentido recibir expraso implicitamente en la
recepciéon de dichas comunicaciones.

COMENTARIO:

65.1. La informacion a la otra parte acerca de las dispe@nes 0 comunicaciones sobre las
especificaciones pueden darse a través de mensajedretexsr Lo importante es que la
informacién se comunique a la otra parte, no la fonmgue se comunique.

65.2. Sobre la eficacia de las especificaciones y coatioies a la otra parte, véanse los
comentarios en los articulos 15y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 67 CISG

(1) Cuando el contrato de compraventa implique el transgdert&s mercaderias y el vendedor
no esté obligado a entregarlas en un lugar determinadesgd se transmitird al comprador
en el momento en que las mercaderias se pongan en popemeelporteador para que las
traslade al comprador conforme al contrato de comprav€untando el vendedor esté
obligado a poner las mercaderias en poder de un porteadoiwgrar determinado, el riesgo
no se transmitird al comprador hasta que las mercaderfasngan en poder del porteador en
ese lugar. El hecho de que el vendedor esté autorizadenarrts documentos
representativos de las mercaderias no afectaraantatision del riesgo.

(2) Sin embargo, el riesgo no se transmitird al compriagasta que las mercaderias estén
claramente identificadas a los efectos del contrattiamee sefales en ellas, mediante los
documentos de expedicién, mediante comunicacion enviagangrador o de otro modo.

Opinion

El término "comunicacién” incluye a las comunicaciones elegbnicas siempre
gue el comprador haya consentido expresa o implicitamente em Irecepcién de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:

67.1. La informacién al comprador por la que se identiid@amente las mercaderias a los
efectos del contrato puede transmitirse por un mengajgdiico. Lo importante es que la
informacién se comunique al comprador, no la forma ersqu®munique.

67.2. No es necesario que el comprador haya consentis cechunicaciones electrénicas
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para que un aviso electrénico surta efectos de acuerda adiculo 67(2). Ello porque no es
necesario el consentimiento del comprador a efectakedtficar las mercaderias mediante
sefales en ellas o de otro modo.

67.3. Sobre la eficacia de las comunicaciones al compcadorespecto a la identificacion de
las mercaderias, véanse los comentarios en loslastit5 y 27.
Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 71 CISG

(1) Cualquiera de las partes podra diferir el cumplimientaid@Bbligaciones si, después de la
celebracion del contrato, resulta manifiesto que k& pérte no cumplira una parte sustancial
de sus obligaciones a causa de:

a) un grave menoscabo de su capacidad para cumplirlas o@eesicia, 0
b) su comportamiento al disponerse a cumplir o al cuniorérato.

(2) El vendedor, siya hubiere expedido las mercaderias datque resulten evidentes los
motivos a que se refiere el parrafo precedente, podra ggoaeue las mercaderias se pongan
en poder del comprador, aun cuando éste sea tenedor de un mtocgueele permita
obtenerlas. Este parrafo concierne sélo a los desaelspectivos del comprador y del
vendedor sobre las mercaderias.

(3) La parte que difiera el cumplimiento de lo que le incurabtes o después de la expedicion
de las mercaderias, debera comunicarlo inmediataméntera parte y deberé proceder al
cumplimiento si esa otra parte da seguridades suficientasedeumplira sus obligaciones.
Opinion

El término "comunicacién” incluye a las comunicaciones elegbnicas siempre
gue el destinatario haya consentido recibir, expresa o impltamente, en la recepcién de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:

71.1. La informacién a la otra parte respecto de diférgumplimiento puede transmitirse
mediante un mensaje electrénico. Lo importante es quafdamacion se comunique al
destinatario, no la forma en que se comunique.

71.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones a la parée respecto de diferir el
cumplimiento, véanse los comentarios en los artidBog27.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 72 CISG
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(1) Si antes de la fecha de cumplimiento fuere patente gudeulas partes incurrira en
incumplimiento esencial del contrato, la otra parte pdéddararlo resuelto.

(2) Si hubiere tiempo para ello, la parte que tuvieretdmaion de declarar resuelto el contrato
debera comunicarlo con antelacion razonable a lgpaita para que ésta pueda dar
seguridades suficientes de que cumplird sus obligaciones.

(3) Los requisitos del parrafo precedente no se aplical@otsa parte hubiere declarado que
no cumplira sus obligaciones.

Opinion

El término "comunicacién” incluye a las comunicaciones elegbnicas siempre
gue el destinatario haya consentido recibir, expresa o impltamente, en la recepcion de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:

72.1. La informacion a la otra parte sobre la intend@émeclarar resuelto un contrato puede
transmitirse mediante un mensaje electronico. Lo itapbe es que la informacion se
comunigue al destinatario, no la forma en que se comunique.

72.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones a lapairt@ sobre la intencion de declarar
resuelto un contrato, véanse los comentarios entigslas 15y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 79 CISG

(1) Una parte no sera responsable de la falta de cumpilimde cualquiera de sus obligaciones
si prueba que esa falta de cumplimiento se debe a un impéaliapemo a su voluntad y si no
cabia razonablemente esperar que tuviese en cuentzedirmento en el momento de la
celebracién del contrato, que lo evitase 0 superase evifase 0 superase sus consecuencias.

(2) Sila falta de cumplimiento de una de las partes seall@balta de cumplimiento de un
tercero al que haya encargado la ejecucion total o pdetieontrato, esa parte sélo quedara
exonerada de responsabilidad:

a) si esta exonerada conforme al parrafo precedente, y

b) si el tercero encargado de la ejecucion tambiénizsteonerado en el caso de que se le
aplicaran las disposiciones de ese parrafo.

(3) La exoneracion prevista en este articulo surtgétefmientras dure el impedimento.

(4) La parte que no haya cumplido sus obligaciones debemn@amna la otra parte el
impedimento y sus efectos sobre su capacidad para cum@8irlaotra parte no recibiera la
comunicacion dentro de un plazo razonable después de queelgpano haya cumplido
tuviera o debiera haber tenido conocimiento del impedmnesta Ultima parte sera
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responsable de los dafios y perjuicios causados por esagfatcepcion.

(5) Nada de lo dispuesto en este articulo impedira a una detas partes ejercer cualquier
derecho distinto del derecho a exigir la indemnizacidlosldafnios y perjuicios conforme a la
presente Convencion.

Opinion

El término "comunicacién" incluye a las comunicaciones elegbnicas siempre
que el destinatario haya consentido recibir, expresa o impkpresa o implicitamente, en
la recepcion de comunicaciones electrénicas de ese tipo, ese formato y en esa
direccion.

COMENTARIO:

79.1. La informacion a la otra parte sobre un impedimpotmle darse mediante un mensaje
electrénico. Lo importante es que la informacion sawuque al destinatario, no la forma en
gue se comunique.

79.2. Sobre las eficacia de la informacion a la otréepswbre un impedimento, véanse los
comentarios en los articulos 15y 27.
Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 88.1y 2 CISG

(1) La parte que esté obligada a conservar las mercadeniasme a los articulos 85 u 86
podra venderlas por cualquier medio apropiado si la otra gmie demorado excesivamente
en tomar posesion de ellas, en aceptar su devolucidpagan el precio o los gastos de su
conservacion, siempre que comunique con antelacion faleanasa otra parte su intencién de
vender.

(2) Silas mercaderias estan expuestas a deterioro rég@dsy conservacion entrafia gastos
excesivos, la parte que esté obligada a conservarlmmena los articulos 85 u 86 debera
adoptar medidas razonables para venderlas. En la meduol@alsble deberd comunicar a la
otra parte su intencién de vender.

Opinion
El término "comunicacién” incluye a las comunicaciones elegbnicas siempre

gue el destinatario haya consentido recibir, expresa o impltamente, en la recepcion de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato yesa direccion.

COMENTARIO:

88.1. La informacion a la otra parte sobre la intenadénvender las mercaderias puede
transmitirse mediante un mensaje electronico. Lo itapbe es que la informacion se
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comunique al destinatario, no la forma en que se comunique.

88.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones a lapaita sobre la intencién de vender las
mercaderias, véanse los comentarios en los artithlg27.

Véase también el articulo 5 LMCE.
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