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Opinion
Articulo 49 CCIM
(1) El comprador podra declarar resuelto el contrato:

(a) si el incumplimiento por el vendedor de cualquiera deak obligaciones que le
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incumban conforme al contrato o a la presente Convencion constita un
incumplimiento esencial del contrato; o

(b) [...]

1. Para determinar si un incumplimiento es esencial erl easo de falta de
conformidad de las mercaderias que otorgue al comprador el techo a
resolver el contrato conforme al articulo 49(1)(a) CCIM, debatenderse a
los términos del contrato.

2. Si el contrato no aclara qué incumplimiento debe calificae como
esencial, deberé atenderse en particular a la finalidad parla cual los
bienes fueron comprados.

3. No hay incumplimiento esencial cuando la falta de conformidaguede
ser subsanada bien por el vendedor, bien por el compradoinscausar al
comprador inconvenientes irrazonables o una demora incompatiblcon la
importancia acordada al momento del cumplimiento.

4. Los costes adicionales o los inconvenientes que resultenalresolucion
no influyen por si mismos en la calificacion de un incumiphiento como
esencial.

5. La cuestion de la resolucién en caso de falta de conforra@tide los
documentos que acompafian las mercaderias, tales como polizassdguro,
certificados, etc. debe decidirse conforme a los crites ya expuestos en los
puntos 1. a 4.

6. En el caso de compraventa documentaria, no hay incumplimiento
esencial si el vendedor puede subsanar la falta de confudad de los
documentos teniendo en cuenta la importancia acordada al momendel
cumplimiento.

7. En el comercio de materias primas, en general, hay incutimpiento
esencial si no existe una entrega en plazo de los documertosformes.

8. Si la falta de conformidad no supone un incumplimiento escial, el

comprador todavia conserva el derecho a retener el pago y rehudar

recepcion de las mercaderias, siempre que esta conducta sg&zonable
segun las circunstancias.

Comentarios|[3]
1. Introduccion
1.1 Las reglas sobre resolucion del contrato en casdtdedaconformidad de las

mercaderias deben tener en cuenta tres perspectivantiife[4]El comprador esta
interesado en un umbral bajo para la resolucién, maigwfue el interés del vendedor
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esta en un umbral alto para la resolucion. Razonegstoas tales como costes 'y
riesgo del transporteadmacenamiento pueden jugar también un importante papel.
Estos intereses en conflicto deben ser sopesados.

1.2 Han existido grandes diferencias de opinidon entre losiandentos juridicos
internos respecto de las circunstancias que dan derechmptador a resolver el
contrato en caso de entrega de mercaderias o documentosformes. El articulo 49
(1)(a) CCIM establece que la resolucion es posible ‘isceimplimiento por el
vendedor de cualquiera de las obligaciones que le incumbé&rice al contrato o a la
presente Convencién constituye un incumplimiento eseteladontrato”. Conforme al
articulo 25 CCIM, un incumplimiento es esencial “cuacdose a la otra parte un
perjuicio tal que la prive sustancialmente de lo que tenéckera esperar en virtud del
contrato, salvo que la parte que haya incumplido no hubievésfw tal resultado y que
una persona razonable de la misma condicion no lo hyirievasto en igual situacion”.

1.3La referencia a la jurisprudencia demuestra que la intagide de la nocion de
incumplimiento esencial en casos de falta de conforndddds mercaderias por parte
de los jueces y tribunales nacionales y de los tribsrde arbitraje difiere
considerablemente, incluso cuando nos encontramos ersono mrdenamiento
juridico.

1.4 Problemas especiales surgen respecto a la falta de cat#drde los documentos y
al comercio de materias primas en particular. Se $iablecido reglas especificas por
la Cadmara de Comercio Internacional. Asi, los INCOVER2000_[5]contienen reglas
detalladas referentes a las obligaciones del vendedotrédg@ documentos,[§]del
comprador de aceptarlos,[fgspectivamente. Tales reglas estan ampliamente
incorporadas en los contratos internacionales.[8]

2. Ordenamientos juridicos nacionales

2.1Los sistemas de derecho continental se basaron oiggirente en la regla del
Derecho romano de compraventa en virtud de la cual, erdeadefectos en la calidad
de las mercancias, el comprador tenia el derechoaamacla reduccion del precio de
compra fctio quantiminoris) o a desistir [9pel contrato dctio redhibitorig.[10] Sin
embargo, legislaciones modernas, como la Ley alemarefatena del derecho de
obligaciones,[11]as leyes escandinavas sobre compraventao[£2{Codigo Civil
holandés,[13Estan orientados hacia la CCIM y aplican la nod@&incumplimiento
esencial o conceptos claves similares para justificexsolucion del contrato. Lo
mismo puede predicarse de otros instrumentos internacsothalgderecho uniforme,
como los Principios de UNIDROIT [14jlos Principios de Derecho Europeo de
Contratos.[15]

2.2 Por el contrario, los derechos de compraventa de lesgdé derecho anglosajon
estaban basados en la idea de que el comprador puede Unicessehver el contrato si
la falta de conformidad es suficientemente seria. &8 restriccion, sin embargo,
sblo se aplica a mercaderias aceptadasgdmirtiendo en nociones clave la
“aceptacion” o su revocacion. Antes de que haya existid@moeptacion, se aplica la
conocida perfect tender rute(*regla del ofrecimiento de la entrega exacta [TRindo
al comprador el derecho a rechazar las mercademasssin conformes con el contrato
en cualquier aspecto. Sin embargo, durante las pasadas daaaitasa perfect
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tender rulé ha sido objeto de varias modificaciones restrictivas, k& seccion 15 A de
la Ley de Compraventa de Mercaderias del Reino Uiddte (of Goods Axtincluida

en esta por la Ley del Contrato de Compraventa y Sunoirde 1994 $ale and Supply
of Goods Acfl994), establece que si el comprador no actiia como consugdidor
incumplimiento no puede ser tratado como incumplimientorndecondicion esencial
(“conditior?) si el incumplimiento fue tan leve que no seria rabtsgue el comprador
rechazara las mercaderias. De manera similar, algtibosales norteamericanos han
limitado la ‘perfect tender rufeaplicando el principio de buena fe,[18§pecialmente
en casos de subsanacién efectiva y legitimapa0kl vendedor conforme al § 2-508
UCC.[21]

3. Antecedentes

3.1El concepto basico de incumplimiento esencial estalgesente en el articulo 10
LUCI [22] y no fue cuestionado durante los trabajos preparatorias@eIM. La
funcion de este concepto en el caso de ofrecimientotteEgarde mercaderias no
conformes era resolver el contrato obligando a la devinlude las mercaderias, lo que
supondria un considerable detrimento econdémico.

3.2 Aunque el mismo concepto de incumplimiento esencial nouastionado, las
precondiciones para que dicho incumplimiento fuera coraideesencial y la
necesidad de declarar el contrato resuelto se mantuienom objeto de disputa hasta
la Conferencia de Viena. Finalmente, se decidié queikedsel del incumplimiento
deberia determinarse en referencia a los interesesrdetiar, tal y como fueron
establecidos y dentro de los limites del contrato E28tuanto a la resolucion del
contrato, la CCIM se desvia claramente de la LUCI. Bhfticulo 44(2) LUCI, el
comprador podia fijar un plazo adicional para subsandguaaincumplimiento en
casos en los que la falta de conformidad de las mercadeziastraso en la entrega de
mercaderias conformes no constituyera un supuesto deglicuemto esencial
conforme al articulo 43 LUCI. El transcurso infructuosdad@lazo suplementario
("Nachfrist) siempre permitiria al comprador resolver el contratonscesidad de
tener en cuenta lo fundamental del defecto original eamplimiento. Por el contrario,
el articulo 49(1)(b) CCIM, limita la posibilidad de fijaai de un plazo adicional por
parte del comprador a los supuestos de falta de entregayenad esta posibilidad en
los supuestos de entrega de mercaderias no conformdss[g#s, también bajo
CCIM, al definir un incumplimiento esencial.[2%lebe ser tenido siempre en cuenta la
importancia acordada por el contrato al momento de comepito

3.3 La historia de la CCIM claramente documenta que no tpaiy&ente a la original
“perfect tender rufedel derecho angloamericano. Aunque pueda malinterpretarse
literalidad,[26]el articulo 86 CCIM en si mismo no otorga al comprador vectie
general a rechazar cualquier ofrecimiento de entreganforene.[27]Mas bien, bajo la
CCIM dicho derecho esta limitado a ciertas situacioglesrticulo 52 CCIM permite
gue el comprador rechace la recepcion de las mercad&dasiando el vendedor
entregue mercaderias antes de la fecha fijada o spantna cantidad de mercaderias
mayor de la que establecia el contrato. En todos loasleasos de falta de
conformidad en el ofrecimiento de entrega, el requisitedeazo es un
incumplimiento esencial.

4. Interpretacion
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a) Observaciones generales

4.1 Un incumplimiento esencial del contrato que dé al codagral derecho a resolver

el contrato o a reclamar mercaderias sustitutivas presupee el defecto tiene una
importancia seria para el comprador. Al considerardalueion, debe tenerse en cuenta
si se puede requerir al comprador para que retenga las mé@asgueue puede ser
compensado adecuadamente mediante los dafios y perjuiziageduccion del precio.
La importancia que debe acordarse al detrimento sufrido pomgrador puede ser
establecida teniendo en cuenta los términos del contadionalidad para la cual las
mercaderias fueron compradas vy, finalmente, por la cuektidnes posible remediar el
defecto. En cualquier caso, la cuestidén del tiempo tieeeser tenida en cuenta.

aa) Clausulas del contrato

4.2 En primer lugar, corresponde a las partes estipular leapgderan la esencia del
contrato.[28]Que un acuerdo contractual sea o no esencial es unecuiest
interpretacion conforme al articulo 8 CCIM. Algunosuriales mantienen que un
incumplimiento es esencial si las partes han acordadesapente ciertas
caracteristicas centrales de las mercaderias, taies gue un concentrado de zumo de
manzana no esté azucarado,[@Bjrosor de un rollo de aluminio [36]productos de
proteina de soja que no haya sido genéticamente modifi@a[8i[las partes actuan
como corresponde, tampoco hay espacio para que el vendedoapyedantar que no
previé el detrimento del comprador, si las mercaderiaona@onformes con tales
términos expresos.

bb) Finalidad para la cual han sido compradas las mercaderias

4.3 Si el mismo contrato no aclara qué se entiende pomiplitniento esencial, una de
las cuestiones centrales es con qué finalidad se compgaarorercaderias. Cuando el
comprador quiere usar las mercaderias por si mismo, aoelacaso de maquinaria
para procesado, globos con finalidades de marketingp[8@mpresores para usarlos en
aparatos de aire acondicionado [38]normal sera que no sea decisivo si las
mercaderias podian revenderse incluso a un precio rebi&jaddien, el factor

decisivo es si las mercaderias son inadecuadas parapktsndido por el comprador.
Sin embargo, debe atenderse a la cuestion de si el @ongscapaz de utilizar las
mercaderias o procesarlas de manera diferente sintonegassivo.[34Cuando el
mismo comprador esta en el negocio de reventa, la @oekiuna potencial reventa se
convierte en relevante. También hay incumplimiento ésksicno existe posibilidad
alguna de reventa de las mercadedas, comida que no cumpla con las normas
sanitarias nacionales.[3Bro aunque el defecto de las mercaderias no dificulte s
posibilidad de reventa, todavia no puede afirmarse que no exrisiagin caso un
incumplimiento esencial. Entonces la cuestion clavideem si la reventa por parte del
comprador original puede ser razonablemente esperadaltes@hormal de su
negocio.[36]Un mayorista con un amplio acceso a los mercadesestion tiene
mayores oportunidades de revender las mercaderias que urstaingo puede
esperarse que un minorista revenda las mercaderias coewtessi, haciendo esto,
podria perjudicar su reputacion.[F@ra determinar esta probabilidad debe atenderse al
grupo especifico de clientes a quienes se dirige el mia¢88t En todos estos casos,
deberian tenerse en cuenta las posibilidades de que & mésmedor disponga de las
mercaderias, sopesando las posibilidades e interesesw@bclor y el vendedor.
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cc) Posibilidad de reparaciéon o sustitucion

4.4 La naturaleza objetivamente esencial del defecto egpsteuna condicion necesaria
para establecer si existe un incumplimiento esencialah¢tato, pero no siempre sera
suficiente. No habria incumplimiento esencial en dgsi€kasos en los que la falta de
conformidad de las mercaderias puede ser subsanada por el vendgdmeparando
las mercaderias [39] entregando mercaderias sustitutivas o perdidas[4d] causar
una demora excesiva o inconvenientes al compradoidlil debe atenderse
debidamente a las finalidades para las que el compradortabadas mercaderias. Si
la entrega en plazo de mercaderias conformes esederlaia del contrato, la reparacion
o0 sustitucién normalmente supondra una demora excesiv®#alencontrar dicha

falta de razonabilidad deben emplearse los mismosicsitgue para determinar si la
entrega ha sido tardia; a saber, cuando la superacipltagel sea éste una fecha fija o
el final de un periodo de tiempo — supone un incumplimiesgacal. AUn mas, no
deberia esperarse del comprador que aceptara la subsgagante del vendedor si

la base de confianza en el contrato ha sido destrugladebido a la conducta falsa del
vendedor.[43Cuando el vendedor rehlsa subsanar el defectm [difjplemente no
logra reaccionar, o si el defecto no puede ser subsanadgoranonable nimero de
intentos en un plazo razonable,[45tonces también se estima que existe un
incumplimiento esencial.[46]

4.5 Si en un caso dado el comprador esta en una mejorgogicé el vendedor para
reparar las mercaderias por si mismo o por un tercawcpmprar las partes
defectuosas [474 - en caso de un defecto de cantidad — para comprantatadas que
faltan de mercaderias, esta obligado a hacerlo y n& pledtarar el contrato resuelto a
causa de un incumplimiento esencial.

dd) Costes adicionales o inconvenientes derivados de la residun

4.6 Puede cuestionarse si el hecho de que las mercadétiasoemvia en el
establecimiento del vendedoe.g, en caso de entrega EXW, o si el comprador se da
cuenta de la falta de conformidad antes del enviar lasad@nias — o estén guardadas
en un almacén afecta a la nocion de incumplimiergnaisl porque las mercaderias no
tienen que ser transportadas de regreso al vendedor estecasmlucion del contrato.
La idea de evitar costes comercialmente no razonallésdsporte de las mercaderias
podria abogar por rebajar o incrementar, respectivanmestgrerrequisitos de la
resolucion. Sin embargo, incluso si el vendedor no sge@ti@ obligado a transportar
las mercaderias a su lugar de origen, puede tener que irregastes de
almacenamiento que excedan de los costes de transporf@fii8lia mas, en casos en
los que las mercaderias ya han sido enviadas, no tiensemuecesariamente
transportadas de regreso al vendedor si el comprador reslielntrato; el vendedor
podria redireccionarlas a otro comprador o venderlasraismo lugar donde se
encuentren. En este supuesto seria necesario decidia decla esencialidad del
incumplimiento independientemente del lugar donde se enendas
mercaderias.Esto, sin embargo, conduciria a resultadosdegibles.

b) Documentos no conformes

4.7 En primer lugar, deben distinguirse dos situacionesethifes: Primera, cuando hay
varios documentos que normalmente acompafian al codgatentae.g, pélizas de
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seguro, certificados de origen, certificados de inspeccétificados de despacho de
aduanas, etc. Segundo, un contrato de compraventa puede regemetrieda de titulos
representativos de las mercaderig®m¢uments of titl®, v.gr., conocimientos de
embarque . Otros documentos, tales como certificaddepiEsito en almacenes del
puerto (dock warrant¥), certificados de depdsito en almacén o recibos dedaode
(“warehouse receiptso sus respectivos equivalentes electronicos también psede
necesarios.

aa) Documentos anejos

4.8En el caso de documentos anejos, la cuestiéon deanprador puede resolver el
contrato debe decidirse acudiendo a los mecanismos gengaadstablecidos por la
Convencion para determinar la existencia de un incungiitmiesencial.[49]

4.9 Si los documentos se entregan pero no son conformda descripcion

contractual, debe tratarse como un defecto de calidagriritripio, lo que es decisivo
es si los documentos defectuosos limitan al compradmoetie las mercaderias de
acuerdo con sus planesg, para revenderlas. Si no es asi, la entrega de docigmento
defectuosos no puede suponer nunca la existencia de urplimiento esencial. Si la
entrega de documentos defectuosos limita el uso de faseeias, la seriedad del
defecto depende de si el comprador puede todavia hacer usordedaderias de una
manera razonable incluso si los documentos no son coe$pio — sino es asi— sila
falta de conformidad de los documentos puede ser subsanadadétplezo, bien por
el vendedor, bien por el mismo comprador.[50]

4.10El caso de ausencia de documentos anejos debe tratanselc defecto en la
cantidad y no como un equivalente de la falta de entrelges aieercaderias. Ello

implica que, también en este caso, un incumplimiesgtoaal debe basarse en los
hechos concretos del caso, permitiendo asi al comprestaver el contrato Gnicamente
conforme al articulo 49(1)(a) CCIM; el articulo 49(1)(18}I®1 no es aplicable.

bb) Compraventa documentaria

4.11Hoy en dia, la mayoria de los contratos de compravetetaacional incorporan
los INCOTERMS de la CCI. La jurisprudencia y doctrinamantienen que los
INCOTERMS se han convertido en un uso del comercio iat@nal en el sentido del
articulo 9(2) CCIM. Complementando las reglas de lav€ncién.[51]Excepto en
EXW, todas las clausulas de INCOTERMS 2000 contienehligazion del vendedor
de entregar o ayudar al comprador a obtener ciertos docwsmeptesentativos de las
mercaderias.[52En consecuencia, todos esos contratos deben engndens
contratos de compraventa documentaria.

4.12Segun el articulo 1(1) CCIM, la Convencion se aplittssaontratos de
compraventa de mercaderias. No obstante, no cabe ningundedgde las
compraventas de mercaderias sobre documentos tamb@&mekthr cubiertas por la
Convencion, "aunque en algunos ordenamientos juridi@sdampraventas puedan
ser calificadas como compraventas de titulos de crd8d Esto debe mantenerse
incluso para las llamadas “transacciones encadenadastua@do los documentos son
vendidos y transmitidos varias veces hasta que el cdmpfiaal recibe fisicamente las
mercaderias.[54]
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4.13En los contratos de compraventas documentarias,eeimiento de documentos
“limpios” hace a la esencia del contrato. Asi, elrégdo B8 de todas las clausulas de
INCOTERMS 2000 (excepto en EXW) establecen que el compraderadebptar el
conocimiento de embarque y/o otra prueba de la entreganeardancia con la
obligacién del vendedor. Esto implica el derecho del cadgra rechazar cualquier
ofrecimiento de documentos no conformes, independendienterde la conformidad o
falta de conformidad genuina de las mercaderias con ehtm{b5]

4.14 Sin embargo, el vendedor puede subsanar cualquier faltnftgroidad en los
documentos. Si, por ejemplo, el conocimiento de embarguefisre al deterioro de las
mercaderias 0 a su embalaje, el vendedor puede ofreceewm iconocimiento de
embarque relativo a otras mercaderias, que no contengadala. Si el conocimiento
de embarque indica una fecha tardia de carga, el vendedorpgmstelgormente

comprar mercaderias en transito maritimo que sean cargagdazo y ofrecer al
comprador el conocimiento de embarque emitido para aquedlasaderias. Sin
embargo, de nuevo, esto solo es posible si no causa wigcanveniente al
comprador o un retraso incompatible con la importan@adacla al momento en que se
haya producido el cumplimiento.[56]

4.15En la mayoria de contratos internacionales de coraptaylas partes suelen pactar
gue el precio de compra debe pagarse por medio de un créditmelatario incluida

una carta de créditstandby.[57] En este caso, suelen aplicarse las UCP 500, [58]
bien sea por expresa referencia o, como se mantienef@mente, como un uso de
comercio internacional [5%n el sentido del articulo 9(2) CCIM.[60]

4.16Los articulos 2@t seq UCP 500 establecen, con detalle, bajo qué circunstancias
los documentos deben ser aceptados limpios o rechafEsiasuestion, sin embargo,
afecta a la relacion entre el vendedor y el bancongues objeto de esta Opinidn. Basta
con decir que el pago mediante crédito documentariao talno influye

necesariamente en la posibilidad de que el comprador puetieered@ontrato en caso
de falta de conformidad de los documentos.

c) Comercio de materias primas

4.17En aquellas partes del mercado de materias primas dondenpraddas
transacciones encadenadas y/o los precios estaossajebnsiderables
fluctuaciones,[61Heben aplicarse estandares especiales para deterngretesiun
incumplimiento esencial. En este caso, la entregdago ple documentos limpios — que
pueden ser revendidos en el curso normal del negocio a foarte siempre de la
esencia del contrato.[62] Si las partes no estipulanmptatancia mediante clausulas
respectivas, se podra deducir de las circunstancias mediaatinterpretacion del
contrato siguiendo el articulo 8(2), (3) CCIM.[6Bh la practica, la posibilidad de que
el vendedor subsane un defecto en los documentos mopsaséntarse en el comercio
de materias primas. Asi, en esta especifica rama mhercm la solucion bajo la CCIM
es bastante similar a la que se obtendria en casdickrsmla perfect tender rule

Con todo, el ultimo comprador, quien en realidad es etegibe las mercaderias, no
puede resolver el contrato apoyandose solamente dtalddaconformidad de los
documentos.

d) Derecho del comprador a suspender e cumplimiento
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4.18En las compraventas no documentarias, si la falt@dferenidad de las
mercaderias ofrecidas no puede considerarse un incumgtlngisencial, como regla
general, el comprador esté obligado a aceptar las mesdério tener derecho a
resolver el contrato segun el articulo 49(1)(a) CCIM. Nstante, en esta situacion,
puede alegarse un derecho a suspender el cumplimiento indepenénte de los
derechos y accionesfnedie¥ regularmente disponibles. El comprador puede rehusar
el pago, al menos temporalmente, e incluso suspender swabiigie recibir las
mercaderias hasta decidir los pasos a sequir.[64]

4.19La CCIM reconoce un derecho a suspender el cumplimamtarios articulos. El
articulo 58 CCIM expresa el principio del pago contra gatmmo condiciones
simultaneas. Segun el articulo 71 CCIM, una parte tangiiéde suspender su propio
cumplimiento si el cumplimiento de la otra parte eegunso. Otros derechos sobre la
suspension del cumplimiento se encuentran en los agiBdl2) segunda frase CCIM,
85 segunda frase y 86(1) segunda frase CCIM. La doctrina damitkaniva de ellos un
principio general de derecho a suspender el cumplimiemforcoe al articulo 7(2)
CCIM.[65]

4.20La primera consecuencia que se extrae de ese princicatjes que el
comprador puede retener el pago del precio de compra; sin embsteyderecho debe
ser limitado al alcance de la falta de conformidad y deindento esperado. Si el
alcance de la falta de conformidad no puede ser facilimeaheaelo, deberia
concedérsele al comprador el derecho a retener ladaataliel precio de compra
durante el tiempo razonable necesario para inspeccasardrcaderias y estimar el
alcance del detrimento esperado.

4.21 Ademas de la posibilidad de retener el precio de compdaretho general a
suspender el cumplimiento permite al comprador suspenderigacidh de aceptar la
entrega en el sentido de los articulos 53, 60 CCIM duraniéama razonable.[6@sto
no significa, sin embargo, que el comprador no esté obligaodimar posesion fisica de
las mercaderias y conservarlas conforme al articulo@®MCLa consecuencia practica
del derecho del comprador a rechazar la recepcion deelaaderias Unicamente es
importante cuando el riesgo de pérdida todavia no ha sidortitado conforme a los
articulos 67 o 68 CCIM. El riesgo se transmite entonoeorme al articulo 69(1)
CCIM cuando el comprador recibe las mercaderias, lompkca una aceptacion — en
el sentido de recepcion — por el comprador.

NOTAS

1. El Consejo Asesor de la CCIM es una iniciativa pidygatrocinada por el Instituto
de Derecho Comercial Internacional de la FacultaDetecho de la Universidad de
Pace y el Centro de Estudios de Derecho Comercial, Qui@en Universidad de
Londres. El Consejo Asesor de la CCIM ha sido creaddactmalidad de promover la
comprension de la Convencion de Viena sobre compravéstaacional de
mercaderias (CCIM) y su interpretacién uniforme.

En su reunién constituyente en Paris en junio de 2001,A&tr Schlechtriem de la
Universidad de Friburgo, Alemania, fue elegido Presidente aied&€jo Asesor de la
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CCIM por un periodo de tres afos. Dr. Loukas A. MistelisQeitro de estudios de
Derecho comercial, Queen Mary, fue elegido Secret@tiGonsejo Asesor de la CCIM
lo constituyeron: Prof. Emérito Eric E. BergstengdbIniversity; Prof. Michael
Joachim Bonell, Universidad de Roma La Sapienza; Prefll&n Farnsworth,

Facultad de Derecho de la Universidad de Columbia; Prefardro M. Garro,
Facultad de Derecho de la Universidad de Columbia; ProR@&i M. Goode, Oxford,;
Prof. Sergei N. Lebedev, de la Comision de Arbitrajeitinaw de la Camara de
Comercio e Industria de la Federacion Rusa; Prof. Janb&a, Prof. de Derecho
Privado, Universidad de Estocolmo, Facultad de DerechopRé&dcuela de Estudios
Graduados de Riga, Letonia; Prof. Peter Schlechtriem, Wl de Friburgo; Prof.
Hiroo Sono, Facultad de Derecho, Universidad de Hokkaido, Etafide Witz,
Universidad de Sarre y Universidad de Estrasburgo. Los miemdr@siagejo son
elegidos por el mismo Consejo. En su reunidon de Ronjanende 2003, el Consejo
Asesor de la CCIM eligi6 como miembros adicionalésRrof. Pilar Perales
Viscasillas, de la Universidad Carlos Il de Madrid, g &tof. Ingeborg Schwenzer, de
la Universidad de Basilea. En su reunion de Madrid en octubre @0Prhfesor Jan
Ramberg fue elegido Presidente del Consejo Asesor dell @or un periodo de tres
anos.

Para mas informacién, por favor, contacte con <L.Niss@&gmul.ac.uk>.

2. Esta opinién es una respuesta a la peticion del PresidieiiComité de compraventa
internacional de la Seccién de Derecho y practienacional del Colegio de
Abogados del Estado de Nueva York. La cuestion remitiGaasejo fue:

"¢,Bajo qué circunstancias puede el comprador resolver ehtmnbnforme al
articulo 49 CCIM en caso de un ofrecimiento no confor8id&s partes de un
contrato no derogan o modifican el efecto de cualquietasdgisposiciones de
la CCIM, ¢existen circunstancias en las cuales laMQggidria permitir la
resolucion si las mercaderias o el ofrecimiento densega no fueren
conformes, en cualquier aspecto, con el contrato?dpsi@n se centra en los
supuestos mas importantes de ofrecimiento no confosweadr, los casos de
falta de conformidad de mercaderias o de documentos.

3. La ponente agradece encarecidamerite. alir. Benjamin K. Leisinger su ayuda en
la preparacién de esta opinién.

4. Cf. SCHLECHTRIEM, Subsequent Performance and Delivery Deasl}-
Avoidance of CCIM Sales Contracts Due to Non-conformitthe Goods, en I.
Avoiding a Contract on Account of Non-Conformity witlefidered Goods, p.€t seq.,
online en <http://www.cisg-online.ch/cisg/Schlechtriem-PaideRev.pdf.

5. VéasdCC- Publication No. 560 ED.

6. VéaseA8 de las clausulas respectivas.

7.VéaseB8 de las clausulas respectivas.

8. Esto puede hacerse, en primer lugar, mediante unanaéeexpresa. Es mas, hay

una tendencia entre los tribunales y la doctrina de dgeereglas constituyen usos del
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comercio internacional en el sentido del articulo 9@)NC Véase
WITZ/SALGER/LORENZ/W. Witz, International EinheitlickeKaufrecht, Heidelberg
2000, articulo 9 para 14; ITALYWarc Rich & Co. A.Gv. Iritecna S.p.A.Corte
d'appello di Genova, 24 marzo 1995, CISG-online 315; ARGENTHAstar Sacifia
v. Bettcher Industries, IncJuzgado Nacional de Primera Instancia en lo ConhePfia
May 1991, CISG-online 461; UNITED STATESt. Paul Ins. Cov. Neuromed Med.
Sys, US District Court (S.D.N.Y.), 26 marzo 2002, CISG-oal615; UNITED
STATES,BP International, Ltd. and BP Exploration & QOil, Inc., Plaintiffs-Afipsats

v. Empresa Estatal Petroleos de Ecuador, et al., Defendants, Empriagal Petroleos
de Ecuador and Saybolt, Inc., Defendants-Appelld&sCourt of Appeals (5th Circuit),
11 junio 2003, CISG-online 730. En sentido diferente: Bridge,liiteenational Sale of
Goods, Oxford 1999, en 2.48 y 2.49; SCHLECHTRIEM/SCHWENZER/Schmidt
Kessel, Commentary on the UN Convention on thehati®onal Sale of Goods
(CCIM), 2" ed., Oxford 2005, articulo ®ara 26.

9. Los ordenamientos juridicos nacionales usan nociferentes tales como
terminacion, anulacion, repudiacion, cancelacion, s&stio resolucion. Esta opinion
usa siempre la expresion “resolucion” ya que reflejariainologia de la CClMyéase
e.g, en articulos 49, 75, 76(1) CCIM.

10. Cf. Alemania: antiguo 8 46Rurgerliches Gesetzbuch (BG®jgente hasta el 31 de
diciembre de 2001); Francia: articulo 18ddde Civi| Suiza: articulo 20&8odedes
Obligations PerovéaseAustria: articulo 932llgemeines Blrgerliches Gesetzbuch
(ABGB) que sélo permite un derecho a resolver el contratasmde no ser factible la
reparacion y un uso adecuado de las mercaderias. PadatalfesyéaseRabel, Recht
des Warenkaufs, Volume 2, Tubingen 1958, p.&x3®q

11. Schuldrechtsmodernisierungsgesg#z26 noviembre 2001, en vigor el 1 de enero
de 2002, § 32BGB.

12.VéaseSeccion 39 de la Ley noruega sobre compraventa de mdesade 1988
<http://www.jus.uio.no/Im/norway.sog.act.1988/doc#318eccion 39 de la Ley
finlandesa de compraventa de mercaderias de 1987
<http://www.finlex.fi/pdf/saadkaan/E9870355.PRFSeccién 39 de la Ley sueca de
compraventa de mercaderias de 1990. Para mas detélsd{JELLAND, Das neue
Recht der nordischen Lander im Vergleich mit dem Widét@rfrecht (CCIM) und dem
deutschen Kaufrecht, Aachen 2000.

13. Véasearticulo 6:263Burgerlijk Wetboek

14.Véasearticulo 7.3.1 Principios de UNIDROIT sobre contratescantiles
internacionales 2004.

15. Véasearticulo 4.303 Principios de Derecho contractual europeo.

16. En Derecho ingles, la resolucion depende de la cueiéinhubo un
incumplimiento de unacbnditiorf 0 un mero incumplimiento de unavarranty’.
Véasepara la distincion entrednditior' y "warranty': Cehave N.W. Bremer
Handelsgesellschaft m.b.H. (The Hansa Notd®.B. 44 (C. A.), 1976/éasg¢ambién
s. 11, s. 14 and s. 15A de la Sale of Goods Act 1994. SegunGi& P Caodigo de
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Comercio Uniforme de Estados Unidos (UCC), el compradadgechazar la
aceptacion si la aceptacion de cualquiera de los objetmkdos o de una unidad
comercial que no fuera conforme al contrato perjudisastéancialmente su valor al
comprador si el comprador la hubiera aceptado. Para uda gsneral del sistema de
resolucion en los sistemas de Derecho anglosajaseTreitel, Remedies for Breach of
Contract, Oxford 1988, Secciones 259, 260.

17. En Derecho inglés, la seccion 35(1) de la Ley de Compra de Mercaderias
modificada por la Ley de Compraventa y Suministro de 13dblkece que se entiende
gue comprador ha aceptado las mercaderias cuando da a eateetdedor que ha
aceptado, o cuando las mercaderias le han sido entregddaaliza cualquier acto en
relacién a las mismas que es incompatible con el dedellominio que ejerce el
vendedor. Para detallggéaseBenjamin's Sale of Goods"&d., London 2002, 12-044
et seqEn el UCC, la aceptacionaceptancd se trata en § 2-606. La aceptacion
acontece de tres maneras distintas: segun el § 2-60800()la primera posibilidad
es que el comprador, después de una razonable posibilidad deimspelas
mercaderias, indique al vendedor que estas son conformedas qaeptara o retendra
a pesar de su falta de conformidad. Conforme al § 2-606(1)(b) ld@Ceptacion
también se da cuando el comprador no logra hacer un reefiean después de que el
comprador haya tenido una oportunidad razonable de inspeclkEiemaercaderias.
Finalmente, existe aceptacién si, de acuerdo con el § 2-6668(IGC, "el comprador
realiza cualquier acto incompatible con el dominio queejel vendedor"”. Aqui, el
conocimiento del comprador y su comportamiento son gesispara ilustraciones
véase WHITE/SUMMERS, Uniform Commercial Cod&,egl., St. Paul 2000, § 8-2.

18.Véase§ 2-601(a) UCC, s. 35 Ley inglesa de compraventa de mercaderl£94.

19.Véase§ 1-203 UCCVéasetambién Treitel que indica que, "la llamaukfect

tender rule[en especial, tal y como se cita en UCC 2-601] a priwvista da lugar a un
poder muy amplio para resolver el contrato independchaetee de la seriedad de la
falta de conformidad. Pero la apariencia es engafiospieyta necesidad de seriedad es
reintroducida en otras disposiciones que deben ser leidasmtamente con UCC 2-
601." Treitel,op. cit (nota 16) Section 269. Para otras disposiciones relevdeltes
UCC, véaseALBERT H. KRITZER, Guide to Practical Applications thie CCIM,
Deventer/Boston 1990, Suppl. 4 (febrero 1993), p. 206.

20. La subsanacion puede consistir en la entrega de measadereemplazo
conformes, reparacion o incluso ajustes de precio sotiEsgara compensar al
comprador y reduccién del precidéasepara mercaderias de reemplagdV. Oil, Inc.
v. Consolidated Edison CoUS Court of Appeals (N.Y.), 15 diciembre 1982, 1982
N.Y. LEXIS 3846; DEL DUCA/GUTTMAN/SQUILLANTE, Problemsral materials
on sales under the Uniform Commercial Code and the @bioweon International Sale
of Goods, Cincinnati 1993, p. 359; Calamari & Perillo, Congd@itd ed., St. Paul
1988, § 11-20, p. 468. Para la reparacWiisonv. Scampoli US Court of Appeals
(D.C.), 2 May 1967, 1967 D.C. App. LEXIS 156. Para reducciénistes de precio:
WHITE/SUMMERS,op. cit (nota 17), 8 8-6, p. 338ral-X Corp.v. Farnam Cos.,
Inc., US Court of Appeals (10Circuit), 26 abril 1991, 1991 U.S. App. LEXIS 7377.

21. Durante una reciente revision del UCC, el Grupo de Esteditanted sustituir la

perfect tender rul@or el requisito de que el rechazo de las mercaderiasresitige
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Unicamente si la falta de conformidad “perjudica sustaneiaie el valor del
cumplimiento al comprador¥éaseel borrador de § 2-501 UCC en julio 1996
<http://www.law.upenn.edu/bll/ulc/ucc2/ucc2salexpddin embargo, Ultimamente una
mayoria del Grupo de Estudio recomendd el mantenimientopaeféect tender rule
como estandakgéaseS 2-601 UCC Draft 2002. Para toda la discusiéase Lawrence,
Symposium: The Revision of Article 2 of the Uniform Qoercial Code: Appropriate
Standards for a Buyer's Refusal to Keep Goods Tenderedddlen S5 Wm and Mary
L. Rev. 1635, 1637 et seq. (1994).

22. Ley Uniforme sobre compraventa internacional de awergas, en
<http://www.unidroit.org/english/conventions/c-ulis.ktm

23.Cf. O.R. p. 29%t seq, p. 300; SCHLECHTRIEM/SCHWENZER/Schlechtriem, op.
cit. (nota 8), articulo 2para 2.

24. Durante la redaccion de los borradores de la CCIMteetd introducir reiteradas
veces el “elemento temporaféaseO.R., p. 354t seq

25.Cf. SCHLECHTRIEM,op. cit (nota 4), p. 6.

26. Articulo 86(1): " El comprador, si ha recibido las méecés y tiene la intencion de
ejercer cualquier derecho a rechazarlas que le corresponftame al contrato o a la
presente Convencion, [...]". Articulo 86(2):" Si las oaeterias expedidas al comprador
han sido puestas a disposicion de éste en el lugar de destinomprador ejerce el
derecho a rechazarlas, [...]".

27.VéaseO.R., p. 399.

28. Esto se consideraria urtiditiort’ en terminologia legal inglesdéaseambién la
nocién de Zusicherungj bajo el antiguo 88 459(2), 463 BGB (vigente hasta el 31
diciembre 2001) o ladicta et promissaen Derecho romano de compravengase
Rabel,op. cit (nota 10), p. 132t seq.

29.VéaseALEMANIA, OLG Stuttgart, 12 marzo 2001, CISG-online 841.

30.VéaseCIETAC (China International Economic and Trade ArbitraiCommission),
30 octubre 1991, CISG-online 842.

31.VéaseSUIZA, Appellationsgericht Basel-Stadt, 22 agosto 20033zb8line 943.
32.VéaseALEMANIA, LG Munchen, 27 febrero 2002, CISG-online 654.

33.VéaseESTADOS UNIDOSDelchi Carrier, S.p.Av. Rotorex Corp.US Court of
Appeals (2nd Circuit), 6 diciembre 1996, CISG-online 140.

34.VéaseCorte internacional de arbitraje de la CCl, 7754 de 1995G&inline 843;
ALEMANIA, OLG Stuttgart, 12 marzo 2001, CISG-online 841. Patase
ALEMANIA, LG Minchen, 27 febrero 2002, CISG-online 654, loshgle todavia
podian ser usados para publicidad incluso aunque no fueran capgaes.de
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35.VéaseALEMANIA, LG Ellwangen, 21 agosto 1995, CISG-online 279; @ort
internacional de arbitraje de la CCI, 8128 de 1995, CISG-o5f6e SUIZA,
Appellationsgericht Basel-Stadt, 22 agosto 2003, CISG-08#3c ALEMANIA,

BGH, 2 marzo 2005, CISG-online 999, en este caso, sin embarge,declaro la
resolucion, aunque el tribunal reconocié una reducciopreéelo hasta cero. Pero
véase ALEMANIA, BGH, 8 marzo 1995, CISG-online 144, los mejillorteglavia eran
buenos para ser consumidos porque no habia riesgo paradla sal

36.VéaseALEMANIA, OLG Frankfurt a.M., 18 enero 1994, CISG-online 128¢arga
de la prueba de que la reventa es imposible recae sama@lador; ALEMANIA,
OLG Stuttgart, 12 marzo 2001, CISG-online 841.

37.VéaseALEMANIA, LG Landshut, 5 abril 1995, CISG-online 193, ropa,;
ALEMANIA, Hans. OLG Hamburg, 26 noviembre 1999, CISG-online 5&&n$;
ALEMANIA, OLG Kdln, 14 octubre 2002, CISG-online 709, ropa de filis&/éase
también: ALEMANIA, OLG Oldenburg, 1 febrero 1995, CISG-online 258;ulo
limitado de subcompradores interesados podrian Unicamemf@ar las mercaderias
con un descuento del 50%.

38.VéaseALEMANIA, OLG Kdln, 14 octubre 2002, CISG-online 709, los
compradores de ropa de disefio tienen unos estandares snayore

39.VéaseSUIZA, Handelsgericht des Kantons Aargau, 5 noviembre Z0E3-online
715.

40.VéaseALEMANIA, LG Koln, 16 noviembre 1995, CISG-online 265.

41.Cf. SCHLECHTRIEM/SCHWENZER/Schlechtriem, op. cit. (notaA)t 25 para
20.

42. Todas las clausulas INCOTERMS 2000 en A4 sefialan quirdg&debe
realizarse “en la fecha o dentro del periodo acordado paratiega”. Un tribunal
aleman, Hans. OLG Hamburg, 28 febrero 1997, CISG-online 2@drghanentado que
en un contrato C.I.F. se entiende pactado un plazdijmvéase Corte de Arbitraje
de la CCl, 7645 de 1995, CISG-online 844, indican que las clauBlg&TERMS
C.F.R. no especifican que el respeto al plazo sea ummoidlh de importancia
especialmente esencial.

43.Véaseobiter, ALEMANIA, BGH, 3 abril 1996, CISG-online 135, BGHZ 132, 290
et seq

44.VéaseALEMANIA, LG Berlin, 15 septiembre 1994, CISG-online 399.

45.VéaseALEMANIA, LG Oldenburg, 6 julio 1994, CISG-online 274; UNITED
STATES,Delchi Carrier, S.p.Av. Rotorex Corp.US Court of Appeals (2nd Circuit), 6
diciembre 1996, CISG-online 140.

46. Para un debate mas detallado de la controversia dogmefecente a la relacion
entre el articulo 49(1)(a) CCIM y el articulo 48(1) CCi¥hse
SCHLECHTRIEM/SCHWENZER/Schlechtriem, op. cit. (nota&it 25 para 20;
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FOUNTOULAKIS, Das Verhaltnis von Nacherflllungsrechs déerkaufers und
Vertragsaufhebungsrecht des Kaufers im UN-Kaufrdotgrnationales Handelsrecht
(IHR) 2003, p. 16@t seq

47.VéaseALEMANIA, LG Heidelberg, 3 julio 1992, CISG-online 38.

48.VeéaseCIETAC, 6 junio 1991, CISG-online 845, costes de transport81J5%0 y
costes de almacenamiento durante un periodo de tres ad&sregalamente US
$17,000.

49.VéaseALEMANIA, BGH, 3 abril 1996, CISG-online 135, BGHZ 132, 290 af.se

50. Véasepor ejemplo: ALEMANIA, BGH, 3 abril 1996, CISG-online 135, BGH32,
290 et seq. En este caso, el vendedor entregé un certificantigele y un certificado de
analitico no conforme con el contrato. El tribur@dtavo que el vendedor podria haber
conseguido facilmente un nuevo certificado de origen démaa€a de Comercio local y
gue el certificado realizado por el perito del compradauearnuevo y valido

certificado analitico.

51. Para referenciagase suprénota 8).

52.Véasda disposicion A8 de las clausulas respectivas.
53.VéaseComentario de la Secretaria, O.R., p. 16, articylara 8.
54.VéasePara un debate méas detallado sobre esta cuestion: STEHIEEM,

Interpretation, gap-filling and further development oftli¢ Sales Convention, en
<http://www.cisg-online.ch/cisg/publications.htmkexto de las notas 15-24.

55.Véasadbid, en 11.5.c)cc).
56. Para un debate mas detallado sobre esta cuestasesupra para. 4.4.
57.VéaseSCHUTZE, Das Dokumentenakkreditiv im Internationaleméelsverkehr,

5" ed., Heidelberg 1999, p. 26; tambiéfase
<http://www.iccwbo.org/home/documentary_credits/docusnicredits.asp.

58. Cf. Revision de 1993, Publicacién de la CCI No. 500.

59.Véasepara un listado de paises que las han reconocido cofeetita y bancos en
otros paises que también las han reconocido: Schijizeit. (nota 57), Appendix 1V,
p. 34let seq

60.VéaseWITZ/SALGER/LORENZ/W. Witz, International Einheithes Kaufrecht,
Heidelberg 2000, Art 60 para 1Bjd, Art 54 para 3.

61.Véasepara productos agricolas: FUHRMANN/GIUCCI, Warentermigsbd in
Deutschland, Working Paper 9603, en 2.a., online en: <httpyv/am-
potsdam.de/u/makrooekonomie/docs/9603htRara molibdeno férrico: ALEMANIA,
Hans. OLG Hamburg, 28 febrero 1997, CISG-online 261: el preai®,@0 US $/kg y
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cambid a 30 US $/kg. Para precios de materias primas erafjggase
MATTHIES/TIMM, World Commodity Prices 1999-2000, Associatid'Instituts
Européens de Conjoncture Economique - Working Group on Coitynitrites, 1999,
online en: <http://www.hwwa.de/Publikationen/Report/1999/Report192.pdf

62. Cf. Principios de UNIDROIT 2004, articulo 7.3.1, Comentari@i@f 3.b.; Bridge,
The Sale of Goods, Oxford 1997, p. 155; Poole, Textbook onambiaw, 7' ed.,
Oxford 2004, para 7.5.3.2; SCHLECHTRIEM, op. cit. (nota 54),nMullis,
Termination for Breach of Contract in C.1.F. Contsadnder the Vienna Convention
and English Law; Is there a Substantial Differenag2,OMNICKA/MORSE (ed.),
Contemporary Issues in Commercial Law (essays inthoihBrof. A.G. Guest),
London 1997, p. 137-160, en: <http://www.cisg.law.pace.edu/cisworhlllis. htmb.

63.VéaseSCHLECHTRIEM,op. cit (nota 54), en I.1.
64. SCHLECHTRIEMpp. cit (nota 54), en I1.5.a).

65.VéasePara un detallado debate: SCHLECHTRIEM, cit 54, en II.5.jdem
Internationales UN-Kaufrecht"®ed., Tiibingen 2003, en: 42d, 285seq, 250;
STAUDINGER/MAGNUS, Wiener UN-Kaufrecht (CISG), BerR005, articulo para
74a; W. Witz, Zurickbehaltungsrechte im InternationaleafKé&ine praxisorientierte
Analyse zur Durchsetzung des Kaufpreisanspruchs im CISG¢chwenzer/Hager
(eds.), Festschrift fur Peter Schlechtriem zum 70. Gstagt Tubingen 2003, p. 291,
293 et seq; para jurisprudencieéasegambién ALEMANIA, AG Altona, 14 diciembre
2000, CISG-online 692. La cuestidon se dejé abierta en ALEMARIIAG Disseldorf,
24 abril 1997, CISG-online 385. Seccidn 42 de las Leyes escaadidawcompraventa
de mercaderias (Finlandia, Noruega y Suecia) tambiénaeen un derecho explicito
de suspension; para comentasiéaseRAMBERG, Koplagen, Stockholm 1995, pp.
455-459 Véaseambién articulo 7.1.3 Principios de UNIDROIT 2004.

66.VéaseSCHLECHTRIEM,op. cit.(nota), en 11.5.c)bb).
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