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Introduccion

Mas de sesenta paises forman parte en la actualidad de la Convencion de las Naciones
Unidas sobre los contratos de compraventa internacional de mercaderias de 11 de abril de 1980,
conocida como Convenciéon de Viena (o en su acronimo inglés CISG -Convention on
International Sale of Goods), ya que fue aprobada en esa ciudad'. Ello significa que 2/3 de la
poblacion mundial disponen del mismo conjunto de normas en relacion con el contrato de
compraventa internacional y lo que es todavia mas importante que mas de 2/3 del conjunto del
comercio internacional queda gobernado por la Convencion de Viena.

La Convencion de Viena establece el conjunto de normas substantivas reguladoras del
contrato de compraventa. Principalmente regula la formacion del contrato (parte II), los
derechos y obligaciones de compradores y vendedores, asi como las acciones que pueden
interponerse en los casos de incumplimiento de alguna de las partes de todas o parte de sus
obligaciones contractuales o legales (parte III). Ademas, la Convencién contiene importantes
reglas relativas al ambito de aplicacion de la Convencién (parte I). Precisamente una de las
normas mas importantes de la parte I de la Convencion es el articulo 7(1) CISG que exhorta al
tribunal encargado de aplicar la Convencién de Viena a ordena la necesidad de lograr una
interpretacion internacional y uniforme del texto vienés.

Efectivamente, el primer parrafo del Articulo 7 esa disposicion senala que: "En la
interpretacion de la presente Convencion se tendran en cuenta su cardcter internacional y la
necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion y de asegurar la observancia de la
buena fe en el comercio internacional”. La inclusion de esta norma en el articulado de la
Convencion obedece al deseo de los redactores de evitar los peligros que supondria la aplicacion
del texto uniforme en paises con ordenamientos juridicos diferentes y, por consiguiente, con
reglas de interpretacion dispares. Se evitan asi los peligros derivados de una aplicacion al texto

! La Convencion actualmente forma parte del Derecho interno de 62 paises: Alemania, Argentina,
Australia, Austria, Bélgica, Bielorrusia, Bosnia-Herzegovina, Bulgaria, Burundi, Canada, Chile, China,
Colombia, Cuba, Dinamarca, Ecuador, Egipto, Eslovenia, Espafia, Estados Unidos de América, Estonia,
Federacion de Rusia, Finlandia, Francia, Georgia, Grecia, Guinea, Honduras, Hungria, Iraq, Islandia,
Israel, Italia, Kyrgyzstan, Letonia, Lesotho, Lituania, Luxemburgo, Mauritania, México, Moldavia,
Mongolia, Noruega, Nueva Zelanda, Paises Bajos, Peru, Polonia, Republica Arabe Siria, Republica de
Croacia, Republica Checa, Republica Eslovaca, Rumania, San Vicente y las Granadinas, Singapur,
Suecia, Suiza, Ucrania, Uganda, Uruguay, Uzbekistan, Yugoslavia, y Zambia. Por su parte Ghana y
Venezuela la han firmado pero todavia no sehan ratificado o accedido al tratado de Viena ni la
handecidido a incorporado a su incorporarla como parte de su Dderecho interno.

La Convencién es igualmente auténtica en los seis idiomas oficiales de Naciones Unidas: arabe,
chino, espafiol, francés, inglés y ruso.



uniforme de las reglas interpretativas propias de un ordenamiento juridico, que son inadecuadas
para un texto de origen, elaboracion, aplicacion y aprobacién en un foro internacional,
lograndose de esta forma que no se destruya la uniformidad que se intenta conseguir en la
aplicacion de la Convencidn. Este art.7 CISG puede considerarse, sin duda alguna, como una
pieza central en la Convencion. Disposicion que se dirige a los jueces, tanto estatales como
arbitrales, abogados y estudiosos de la Convencion, quienes son cada vez mas conscientes de la
necesidad de interpretar uniforme y de forma auténoma las normas de la Convencion.

Son diversas las iniciativas que tratan de seguir el mandato del articulo 7 CISG,
destacando los diversos sistemas de recopilacion y difusion de la jurisprudencia como el
Institute of International Commercial Law de la Universidad de Pace, y el sistema CLOUT".

2 CISG W3 Database del Institute of International Commercial Law de la Universidad de Pace
(White Plains-New York) (http://www.cisg.law.pace.edu). Editores generales: profesores Albert H. Kritzer
y Nicholas Triffin; y CLOUT (Case Law on Uncitral Texts). Se trata del sistema de recopilacion de
decisiones creado por la Comision de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional
(CNUDMI-UNCITRAL) (http://www.uncitral.org).

Destacan asimismo:

I UNILEX (International Case Law and Bibliography on the UN Convention on Contracts for the
International Sale of Goods). UNILEX es accesible en http://www.unidroit.org.

I CISG-Espana y Latinoamérica. Base de datos dirigida por los profesores Rafael lllescas Ortiz y
MO del Pilar Perales Viscasillas, CISG Spain and Latin America (http://www.uc3m.es/cisg).

I CISG-online: Universidad de Basel (Suiza). Atencion especial a la jurisprudencia en lengua
alemana: Alemania, Austria y Suiza. http://www.cisg-online.ch/

I CISG - Francia: Universidad del Sarre. Centro franco-aleman. Atencién especial a la jurisprudencia
francesa. http://Witz.jura.uni-sb.de/CISG/

I CISG - Italia: Centre for Comparative and Foreign Law Studies. Atencion especial a la
jurisprudencia italiana. http://soi.cnr.it/~crdcs/crdcs/index.htm

I CISG - Brasil: Universidad Federal Fluminense. http://www.uff.br/cisgbrasil/

I CISG - Finlandia: Universidad de Turku. Atencién especial a la jurisprudencia finlandesa.
http://www.law.utu.fi/xcisg/cisg.htm

I CISG - Japodn: Universidad de Kyushu. Especial atencion a la jurisprudencia japonesa.
http://www.law.kyushu-u.ac.jp/~sono/cisg/english.htm

I CISG - Israel: Universidad de Bar-llan. Especial atencion a la jurisprudencia israelita.
http://www.biu.ac.il/law/cisg/

I CISG - Arab States: Centro del Medio Oriente para el Derecho Mercantil Internacional. Especial
atencion a la jurisprudencia en lengua arabe.
http://www.cisg.law.pace.edu/cisgarabic/index.html

I CISG - Canada: Facultad de Derecho de la Universidad de Dalhousie, Nueva Escocia. Especial
atencion a la jurisprudencia canadiense. http://is.dal.ca/~cisg/index.htm

I CISG - Australia: Universidad de Victoria, Facultad de Economia y Derecho. Especial atencién a la
jurisprudencia australiana. http://www.business.vu.edu.au/cisg/

I CISG - Austria: Especial atencion a la jurisprudencia austriaca. http://www.cisg.at/

I CISG - Grecia: Universidad Nacional y Kapodestrian de Atenas. Especial atencién a la
jurisprudencia griega. http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/greek-cisg/index2.html

I CISG - Méjico: Universidad de Tijuana. Especial atencion a la jurisprudencia mejicana.
http://www_tij.uia.mx/academia/licenciaturas/derecho/dmi/

I CISG - Bélgica: Universidad Catdlica de Lovaina. Instituto de Derecho del Comercio Internaciona.
Especial atencion a la jurisprudencia belga.
http://www.law.kuleuven.ac.be/int/tradelaw/WK/WKhome.htm

I CISG - Dinamarca: Universidad de Copenhagen y de Aarhus. Especial atencién a la jurisprudencia
danesa. http://www.cisg.dk/



Una nueva iniciativa de diferente caracter a laos anteriores debe ahora sumarse a los
esfuerzos por lograr el maximo de uniformidad aplicativa de la Convencion. Se trata del
Consejo Consultivo de la Convencion de Viena sobre Contratos de Compraventa Internacional
de Mercaderias o ACISG-AC@ que responde al acronimo de Convention on International Sale
of Goods-Advisory Council (http://www.cisg-ac.org). El CISG-AC se fundd en el afo 2001
merced a una iniciativa privada del profesor Albert H. Kritzer del Institute of International
Commercial Law de la Universidad de Pace. Esta iniciativa pronto encontr6 el respaldo de un
grupo de eminentes estudiosos de la Convencion de Viena siendo fundada por el profesor
emeérito Dr. Eric E. Bergsten, Universidad de Pace y antiguo Secretario de la
CNUDMI/UNCITRAL, el profesor Dr. Michael Joachim Bonell, Universidad de Roma La
Sapienza, antiguo Secretario General de UNIDROIT, profesor E. Allan Farnsworth,
Universidad de Columbia, Nueva York, profesor Dr. Alejandro Garro, Universidad de
Columbia y Universidad de Buenos Aires, profesor Sir Roy Goode, Universidad de Oxford,
profesor Dr. Sergei N. Lebedev, Instituto de Relaciones Internacionales de Mosct, profesor
emérito Dr. Jan Ramberg, Universidad de Estocolmo, profesor emérito Dr.Dr. h.c. Peter
Schlechtriem, Universidad de Friburgo, profesor Hiroo Sono, Universidad de Kyushu, y
profesor Dr. Claude Witz, Universidad de La Sarre y Universidad Robert Schuman,
Estrasburgo. A la reunién también asistieron los representantes de las instituciones
patrocinadoras: Albert Kritzer, Universidad de Pace, y Dr. Loukas Mistelis, Clive M.
Schmitthoff, Senior Lecturer en Derecho Mercantil Internacional, Centro de estudios para el
Derecho Mercantil, Queen Mary, Universidad de Londres. El prof. Schlechtriem fue elegido
presidente del Grupo y el Dr. Mistelis secretario. Dos miembros adicionales se incorporaron por
invitacion del Grupo en junio de 2003, la profesora Dra. MO del Pilar Perales Viscasillas,
Universidad Carlos Il de Madrid, y la profesora Dra. Ingeborg Schwenzer, Universidad de
Basel.

El objetivo del CISG-AC es promover unala promocion de la interpretacion uniforme de
la Convencion, por lo que el precepto del articulo 7 CISG se convierte en el faro que guia al
grupo. Como se ha comentado, se trata de una iniciativa privada, puesto que sus miembros no
representan a sus paises, ni a culturas juridicas en particular tradiciones legales concretas, sino
que son estudiosos de la Convencion que intentan responder a las cuestiones candentes, y
conflictivas de la Convencion. En este sentido, el grupo puede permitirse el lujo de criticar
decisiones judiciales y arbitrales, y tratar cuestiones que no han sido previamente abordadas por
otras instituciones.

En términos précticos, el principal proposito del CISG-AC es emitir opiniones relativas
a la interpretacion y aplicacion de la Convencidn, ya sea a pedido de parte interesada o por
previa peticion o a su propia iniciativa. Las peticiones pueden dirigirse al CISG-AC, entre otras,
por parte de organizaciones internacionales y asociaciones privadas.

El CISG-AC emite ahora su primera opinion que responde a una solicitud informal de la
Camara de Comercio Internacional (International Chamber of Commerce) para que se abordase

I CISG - Africa: Universidad de Sudafrica (UNISA). Especial atencién a la jurisprudencia del
continente africano. http://www.unisa.ac.za/Default.asp?Cmd=ViewContent&ContentlD=582



el reto de las comunicaciones electronicas en el marco de la Convencion. El CISG-AC invit6 a
la profesora Christina Ramberg de la Universidad de Goéteborg para que elaborase un dictamen
al respecto, que fue discutido por el Consejo asesor en tres sesiones. El resultado mas
importante que se deriva de la opinion es que la Convencidon es capaz de acomodar en su
textoseno a las comunicaciones electronicas. La primera opinion repasa todos los preceptos de
la Convencion en los cuales las comunicaciones electronicas pueden tener incidencia y por lo
tanto sugiere la forma en que se acomodaran las mismas al texto de la Convencion. En la sesion
del Consejo celebrada en Londres a finales de enero de 2004, se ha aprobado la Opinién niimero
2 sobre examen de las mercaderias y comunicacion de la falta de conformidad (articulos 38 y 39
CISG). Rapporteur: Profesor Eric. E. Bergsten, prof. Emérito en la Universidad de Pace (Nueva
York). Opinion que recibi6 el encargo del Grupo de Trabajo de Utrecht sobre compraventa que
forma parte del Grupo de Estudio sobre un Codigo Civil Europeo (Study Group on a European
Civil Code).

La Conferencia inaugural del CISG-AC se celebro el 26 de septiembre de 2003 en
Nueva York en la sede del New York State Judicial Training Institute, de la Universidad de
Pace. La segunda tuvo lugar el 30 enero 2004 en la Universidad de Londres, Centre for
Comercial Law Studies, Queen Mary en el marco del Seminario 2004 Clive M. Schmitthoff
International Commercial Law: CISG & UNIDROIT Principles: Crossing Cultures and Filling
Gaps. Otras conferencias y seminarios se celebraran en el futuro.

La traduccion de la opinion numero 1 al castellano ha sido realizada de forma oficiosa
por los profesores Alejandro Garro, de la Universidad de Columbia, Nueva York, y Pilar Perales
Viscasillas, de la Universidad Carlos III, Madrid. La traduccion de los comentarios ha sido
realizada por la profesora Maria Pérez Pereira y supervisada por los profesores Garro y Perales.

La forma preferida para citar el documento es: CISG-AC, Opinion nl 1:

Comunicaciones electronicas bajo la CISG, 15 Agosto 2003; Rapporteur: Profesora Christina
Ramberg, seguido de la referencia del lugar de publicacion.

CISG-AC Opinién nl 1, Comunicaciones electronicas en la Convenciéon de Viena de 1980
sobre compraventa internacional de mercaderias (CISG), 15 agosto 2003.

Rapporteur: Profesora Christina Ramberg, Goteborg, Suecia
Articulo 11 CISG

El contrato de compraventa no tendrd que celebrarse ni probarse por escrito ni estard sujeto a
ningun otro requisito de forma. Podra probarse por cualquier medio, incluso por testigos.

Opinion

El contrato podra celebrarse o probarse por medios de comunicacion electrénicos.



COMENTARIO:

11.1. La finalidad del art. 11 CISG es asegurar que no se impongan requisitos de forma escrita
a la formacion de los contratos. El tema de las comunicaciones electronicas, aparte del
telegrama y el télex no se considerd durante la preparacion de la CISG en los afios 70. Al no
exigirse ninguna forma en este articulo, la CISG permite a las partes celebrar contratos
electronicamente.

Véase también el articulo 5 Ley Modelo de la CNUDMI sobre comercio electronico (en
adelante, LMCE).

Articulo 13 CISG

A los efectos de la presente Convencion, la expresion "por escrito"” comprende el telegrama y el
télex.

Opinion

El término "por escrito" en la CISG también incluye los medios de comunicacion
electronicos que sean susceptibles de ser recuperados en forma tangible.

CISG ART. 13.

COMENTARIO:

13.1. Los articulos 11, 12, 13, 21, 29 y 96 CISG contienen el término Apor escrito@ En el
mundo del papel tradicional, este término era sencillo y se referia a los documentos escritos
sobre papel (u otro medio perdurable) por lapiz, boligrafo, etc. El problema ahora es si los
documentos electronicos distintos del telegrama y el télex pueden considerarse también Apor
escrito@ El prerrequisito de Apor escrito@se satisface siempre que la comunicacion
electronica sea capaz de cumplir las mismas funciones que un mensaje en papel. Estas
funciones son la posibilidad de guardar (recuperar) el mensaje y entenderlo (comprenderlo).

13.2. Las partes pueden acordar qué tipo de forma escrita pretenden usar (art. 6 CISG).
Pueden, por ejemplo, acordar que s6lo se acepten cartas en soporte papel enviadas por un
determinado servicio de mensajeria. A menos que las partes hayan limitado la nocion de
escritura, deberia haber una presuncion de que las comunicaciones electronicas se incluyen en
el término Apor escrito@ Esta presuncion podria reforzarse o debilitarse conforme a la
conducta previa de las partes o los usos comunes (art. 9 (1) y (2) CISG).

13.3. Esta opinion no concierne a las reservas hechas por los Estados de acuerdo con el art. 96
CISG ni impone restriccion alguna a los Estados que hayan hecho tal reserva.

Véase también el articulo 6 LMCE

Articulo 15 CISG



(1) La oferta surtira efecto cuando llegue al destinatario.
(2) La oferta, aun cuando sea irrevocable, podra ser retirada si su retiro llega al destinatario
antes o al mismo tiempo que la oferta.

Opinion

El término "llega" se corresponde con el momento en que la comunicacion
electronica entra en el servidor del destinatario de la oferta.

La oferta, aun cuando sea irrevocable, puedepodra ser retirada si el retirola
retirada entra en el servidor del destinatario de la oferta antes o al mismo tiempo en de
que la oferta llegaue al su destinatario. Para que la retirada de la oferta por medios
electronicos sea posible, essera necesario que el destinatario haya consentido recibir,
expresa o implicitamente, en la recepcion de comunicaciones electréonicas de ese tipo, en
ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

15.1 La oferta no surte efecto mientras no llegue al destinatario (art. 15(1) CISG) y puede ser
retirada si el retiro de la oferta llega al destinatario antes o al mismo tiempo que la oferta (art.
15(2) CISG). En los medios de comunicacion tradicional esta regla permite al oferente retirar
su oferta a través de un medio de comunicacion mas rapido. Puede, por ejemplo, enviar una
oferta por carta a través del correo ordinario y mas tarde retirarla enviando un fax que llegue
al destinatario antes que la carta. El problema es que practicamente no existen medios de
comunicacion mas rapidos que los mensajes electronicos enviados por correo electronico o
comunicados a través de sitios web u otros acuerdos de intercambio electronico de datos (en
adelante, EDI). De este modo una cuestion de importancia practica surge cuando la oferta es
enviada por el correo postal mientras que su retiro se envia electronicamente.

15.2. La dificultad, desde un punto de vista conceptual, radica en que el destinatario del retiro
electronico de la oferta no tiene que estar fisicamente presente en el lugar adonde llegue el
mensaje. El lugar de llegada del mensaje es un concepto mas funcional que fisico. El mensaje
puede localizarse en cualquier servidor del mundo, incluyendo el del remitente B lo
importante es si el destinatario puede recuperarlo. Las siguientes son las situaciones mas
importantes que probablemente hayan de ser consideradas en relacion con el término Allega@
en el contexto de las comunicaciones electronicas:

15.3. Situacion AA@ Desde un punto de vista practico, es claro que el destinatario de un
retiro electronico de la oferta puede leerlo tan pronto como se ubique en su servidor. Puede
tener dificultades en acceder a su servidor por problemas internos en su sistema de red. Este
impedimento entraria por regla general dentro de su Aesfera de influencia@ Al margen de lo
gravoso que puede resultar para el destinatario no poder leer los mensajes que hayan llegado a
su servidor por problemas internos, no resulta adecuado imputar el riesgo al oferente por los
problemas técnicos del destinatario. El destinatario de un mensaje electronico puede reducir
su riesgo eligiendo un proveedor de servicios de internet idoneo o disefiando una
infraestructura técnica adecuada para asegurar que la comunicacion interna funcione
satisfactoriamente. Cuando se ha acordado recibir comunicaciones electronicas, el remitente
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de una comunicacion electronica no debe asumir este riesgo.

15.4. Situacion AB@ No es suficiente que el retiro de la oferta por medios electronicos haya
entrado en el servidor del destinatario. El destinatario debe también haber expresado de
alguna manera que esta dispuesto a recibir comunicaciones electronicas. La voluntad del
destinatario de aceptar comunicaciones electronicas ha de ser tenida en cuenta para
determinar si un retiro electronico de la oferta ha Allegado@al oferente. El consentimiento del
destinatario de la oferta puede ser evidente en virtud del art. 8 CISG, que regula la
interpretacion de la conducta de las partes. El art. 9(1) CISG puede ser también importante si
las partes han establecido una practica en sus negocios. El art. 9(2) CISG puede aplicarse en
relacion a los usos del comercio que las partes conocian o debian haber conocido y que en el
comercio internacional son ampliamente conocidos y regularmente observados por las partes
en los contratos del mismo tipo en el trafico mercantil de que se trate.

15.5. Situacion AC@ Otro problema se presenta cuando la direccion de correo electronico no
consta correctamente en el mensaje que contiene el retiro. Si bien, tales mensajes pueden
técnicamente entrar en el servidor del destinatario, éste puede no acceder al mensaje . Nunca
llegaran al destinatario personalmente, y por ello no seran accesibles para ¢l. Por ejemplo si
la direccion de correo electronico correcta fuese AThomas@companyx.com@ pero el
remitente escribiese Atomas@companyx.com@ Esta direccion de correo electronico mal
escrita puede, en ocasiones, entrar en el servidor de Thomas, pero se quedara atascado en el
servidor, dado que éste no podria encontrar Tomas sin Ah@ En tales situaciones el riesgo esta
en el remitente, en tanto que Thomas no ha manifestado su voluntad de recibir mensajes
electronicos en direcciones incorrectas. En ocasiones una comunicacion electronica con una
direccion incorrecta se reenvia por el administrador de correos a la direccion correcta. Si la
comunicacion reenviada llega al servidor del destinatario a tiempo, el retiro de la oferta
surtird efecto. El destinatario de la oferta en tal situacion habra informado al administrador de
correos que los correos electronicos con direcciones incorrectas le sean reenviados de alguna
manera, expresando asi su voluntad de recibir mensajes electrénicos con direcciones
incorrectas.

15.6 Situacion AD@ Otro problema relacionado con el término Allega@gs si el destinatario
puede procesar y entender la comunicacion electronica. Debido a programas incompatibles de
los ordenadores, el texto que aparece en el ordenador del destinatario puede ser
incomprensible. La situacion es analoga al problema creado por un mensaje que ha sido
escrito en un idioma incomprensible para el destinatario. La cuestion que aqui se plantea es si
un retiro electronico que no puede ser procesado adecuadamente por el destinatario, puede
considerarse que ha Allegado@al destinatario por haber entrado en su servidor. El tema
crucial es hasta qué punto el destinatario ha manifestado que esta dispuesto a recibir este tipo
de comunicaciones electronicas. No es suficiente que el destinatario haya convenido recibir
comunicaciones electronicas: debe haber consentido recibir mensajes electronicos de ese tipo,
en ese formato y a esa direccion. Aqui, de nuevo, el art. 8 CISG sera relevante para la
interpretacion de la conducta de las partes, el art. 9(1) CISG sera relevante para cualesquiera
practicas establecidas entre las partes, mientras que los usos comerciales a que se refiere el
art. 9(2) CISG pueden indicar si el oferente ha convenido tacita o expresamente en recibir
mensajes electronicos de un tipo determinado.



Véase también el articulo 15 LMCE.

Articulo 16.1 CISG

(1) La oferta podra ser revocada hasta que se perfeccione el contrato si la revocacion llega al
destinatario antes que éste haya enviado la aceptacion.

Opinion

En el caso de comunicaciones electronicas, el término "llega" se corresponde con el
momento en que la comunicacion electronica entra en el servidor del destinatario de la
oferta. La oferta podra ser revocada si la revocacion entra en el servidor del destinatario
de la oferta antes de que el destinatario haya enviado su aceptacion. Para que la
revocacion de la oferta por medios electronicos sea posible, essera necesario que el
destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamente, comunicaciones
electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

Cuando se trate de comunicaciones electronicas, el término "envio' se corresponde
con el momento en que la aceptacion abandona el servidor del destinatario de la oferta. El
oferente puedeodra revocar la oferta si la revocacion entra en el servidor del destinatario
antesde que la aceptacion del destinatario haya abandonado su servidor. Para que la
revocacion de la oferta por medios electronicos sea posible, sera necesario que el oferente
haya consentido recibir, expresa o implicitamente, comunicaciones electronicas de ese tipo,
en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

16.1. Esta disposicion permite al oferente revocar una oferta hasta que el destinatario haya
enviado su aceptacion. La revocacion debe haber entrado en el servidor del destinatario antes
de que éste haya enviado su aceptacion.

16.2. Sobre las limitaciones a la eficacia de Allega@ véanse los comentarios al articulo 15.
Respecto del concepto de Aenvio@véase el comentario 21.3

Véase también el articulo 15 LMCE.

Articulo 17 CISG

La oferta, aun cuando sea irrevocable, quedara extinguida cuando su rechazo llegue al
oferente.

Opinion

El término "llega" se corresponde con el momento en que la comunicacion
electrénica entra en el servidor del oferente. La oferta se extingue cuando la comunicacion

8



del rechazo entra en el servidor del oferente. Para que la extincion de la oferta por medios
electronicos sea posible, sera necesario que el oferente haya consentido recibir, expresa o
implicitamente, comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

17.1. La oferta queda extinguida cuando su rechazo llegue al oferente. En los entornos
electronicos puede determinarse el momento exacto de Allegada al oferente@ El destinatario
ya no puede perfeccionar el contrato enviando una manifestacion de asentimiento) Si el
destinatario cambia de opinion tras haber enviado su rechazo a la oferta y desea celebrar el
contrato, la manifestacion de asentimiento debera entrar en el servidor del oferente antes de
que lo haga el rechazo.

17.2. Sobre las limitaciones a la eficacia del término Allega@véanse los comentarios al
articulo 15.

Véase también el articulo 15 LMCE.

Articulo 18.2 CISG

(2) La aceptacion de la oferta surtira efecto en el momento en que la manifestacion de
asentimiento llegue al oferente. La aceptacion no surtira efecto si la indicacion de asentimiento
no llega al oferente dentro del plazo que éste haya fijado o, si no se ha fijado plazo, dentro de
un plazo razonable, habida cuenta de las circunstancias de la transaccion y, en particular, de la
rapidez de los medios de comunicacion empleados por el oferente. La aceptacion de las ofertas
verbales tendra que ser inmediata a menos que de las circunstancias resulte otra cosa.

Opinion

La aceptacion surtira efecto cuando la manifestacion de asentimiento electronica
entree en el servidor del oferente, siempre que el oferente haya consentido recibir, expresa
o implicitamente, en la recepcién de comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese
formato y en esa direccion.

El término "verbal" incluye sonido transmitido electronicamente en tiempo real y
comunicaciones electronicas en tiempo real. La oferta que es transmitida electronicamente
por medio deen una comunicacion en tiempo real debetendra que ser aceptada
inmediatamente a menos que de las circunstancias resulte otra cosa y siempre que el
destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:
18.1. La finalidad subyacente de este articulo es asegurar que el oferente tenga una

oportunidad de leer la manifestacion de consentimiento si lo desea. No es necesario que el
oferente realmente haya leido la manifestacion de asentimiento, sino que tal manifestacion sea
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accesible para la lectura (la distincion entre Allegar a la mente@y Allegar a la mesa@o
Allegar a la persona juridica@. Por lo tanto, debe entenderse que una manifestacion de
asentimiento ha llegado al oferente cuando aquélla haya entrado en la esfera de control del
oferente.

18.2. La regla de que una manifestacion de consentimiento solo necesita ser accesible y no
realmente leida apunta a facilitar la prueba. Es posible (al menos conceptualmente) probar
con relativa facilidad cuando un mensaje es accesible; mientras que es muy dificil probar
cuando alguien realmente adquiere conocimiento del contenido de un mensaje.

18.3. Sobre las limitaciones a la eficacia de la Allegada@ véanse los comentarios al articulo
15.

18.4. La exigencia de que una oferta oral debe ser aceptada inmediatamente pone de
manifiesto que las ofertas verbales son s6lo vinculantes durante las negociaciones inmediatas.
Cuando las negociaciones se realizan en tiempo real, tanto por medios sonoros como por
cartas mecanografiadas, la situacion es similar a las negociaciones verbales y la presuncion es
que las ofertas deben ser aceptadas en el acto, con inmediata conexion a las negociaciones y
en tiempo real. El factor relevante es que la otra parte sea consciente de la oferta y tenga la
posibilidad de responder inmediatamente. Una oferta que se comunica electronicamente en
tiempo real, no por sonido pero por escrito en cartas mecanografiadas, debe también ser
aceptada inmediatamente a menos que las circunstancias indiquen otra cosa. Las ofertas en
salas de chat y otros tipos de comunicaciones en tiempo real deben aceptarse inmediatamente.

Véase también el articulo 15 de la LMCE.

Articulo 19.2 CISG

(2) No obstante, la respuesta a una oferta que pretenda ser una aceptacion y que contenga
elementos adicionales o diferentes que no alteren sustancialmente los de la oferta constituira
aceptacion a menos que el oferente, sin demora injustificada, objete verbalmente la
discrepancia o envie una comunicacion en tal sentido. De no hacerlo asi, los términos del
contrato seran los de la oferta con las modificaciones contenidas en la aceptacion.

Opinion

El término "verbal" incluye sonido transmitido electronicamente en tiempo real
siempre que el destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la
recepcion de comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

El término "comunicacion" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que
el destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

19.1. El objetivo de este articulo es conseguir que un mensaje, que no constituye una
aceptacion, surta efecto como tal, salvo que el oferente dé rapido aviso de que la pretendida
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aceptacion no es una aceptacion. Dicha informacion del oferente podra efectuarse a través de
sonido electronico u otros mensajes electronicos.

19.2. Sobre las limitaciones a la eficacia de la Allegada@ véanse los comentarios al articulo
15.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 20.1 CISG

(1) El plazo de aceptacion fijado por el oferente en un telegrama o en una carta comenzard a
correr desde el momento en que el telegrama sea entregado para su expedicion o desde la fecha
de la carta o, si no se hubiere indicado ninguna, desde la fecha que figure en el sobre. El plazo
de aceptacion fijado por el oferente por teléfono, télex u otros medios de comunicacion
instantanea comenzard a correr desde el momento en que la oferta llegue al destinatario.

Opinion

El plazo de aceptacion fijado por el oferente en una comunicacion electronica en
tiempo real comienza a correr desde el momento en que la oferta entra en el servidor del
destinatario.

El plazo de aceptacion fijado por el oferente en una comunicacion por correo
electronico (e-mail) comienza a correr desde el momento del envio de la comunicacion.

El término "medios de comunicacion instantanea' incluye ¢ a las comunicaciones
electrénicas en tiempo real.

El término "llega" se corresponde con el momento en que la comunicacion
electronica entra en el servidor del destinatario de la oferta.

COMENTARIO:

20.1. El articulo 20(1) CISG facilita al intérprete la interpretacion de plazos ambiguos de
aceptacion. Por ejemplo, cuando un periodo de cuatro dias se establece en una oferta sin
ninguna indicacién acerca de cuando comienza a contar este periodo de cuatro dias, el art.
20(1) CISG ofrece un dies a quo diferente dependiendo del medio por el que se haya enviado
la oferta. En el caso de los telegramas, el periodo comienza desde el momento en el que se
entreguen para su expedicion. Si la oferta se envia por carta, el plazo se inicia desde la fecha
de la carta, o si no consta, desde la fecha que figure en el sobre. En el caso del teléfono, télex
u otros medios de comunicacion instantanea, el periodo comenzara a correr desde el momento
en que la oferta llegue al destinatario.

20.2. El problema a considerar ahora es como determinar cuando comienza a correr el plazo
en caso de que la oferta se realice con medios electronicos. Se pueden prever tres tipos
principales de mensajes electrénicos, (1) ofertas por correo electronico, (2) ofertas en paginas
web pasivas, y (3) ofertas en lugares de chat donde la comunicacion se produce en tiempo
real.



Correo electronico

20.3. El correo electronico no es un medio de comunicacion instantaneo y, con respecto al
fechado, no es plenamente equivalente a las cartas enviadas en sobres. La CISG no ofrece
ninguna ayuda interpretativa sobre los correos electronicos y las situaciones inciertas deben
solucionarse por medios usuales de interpretacion, teniendo en cuenta que la parte que esta
unilateralmente vinculada al oferente, normalmente merece mas proteccion. Los correos
electronicos normalmente dan informacion sobre cuando se enviaron y cuando se recibieron.
La CISG no da una orientacién directa sobre si el lapso temporal comienza a contar desde el
momento del envio o de la recepcion. El plazo de aceptacion fijado por el oferente en una
comunicacion electronica comienza a contar desde el momento del envio de la comunicacion
por correo electronico. Esto es asi porque este momento puede ser facilmente determinado y
los correos electronicos pueden verse como equivalentes funcionales de las cartas.

Sitios web pasivos.

20.4. Suele cuestionarse si las ofertas incluidas en sitios web constituyen ofertas en sentido
juridico. El titular del sitio web puede declarar expresamente que su oferta es vinculante
durante un determinado periodo de tiempo. No encontramos orientacion en la CISG para las
situaciones en las que el titular del sitio web ha establecido un tiempo limite de tres dias sin
especificar desde cudndo comienza a correr. Las situaciones dudosas deben resolverse
atendiendo a los medios usuales de interpretacion teniendo en cuenta que la parte vinculada
unilateralmente (el oferente), suele merecer mas proteccion. Esta opinion no se extiende a las
comunicaciones en tiempo no real sobre los sitios web pasivos.

Chateo en tiempo real.

20.5. Las partes pueden comunicarse en Internet en tiempo real (es algo comun de los
programas de chat). La técnica funciona de tal manera que si el remitente escribe una Aa@ la
letra Aa@aparece inmediatamente en la pantalla del destinatario. Ambas partes estan
presentes en el mismo momento y pueden comunicarse oralmente o escribirse como si
estuviesen presentes en la misma habitacion o hablasen por teléfono. Este tipo de
comunicacion se considera Ainstantanea@ El art. 20(1) CISG se aplica también a las
comunicaciones electronicas en tiempo real. Si el remitente envia una oferta y establece que
es vinculante durante dos horas, el periodo comienza desde el momento en que el mensaje
llega al destinatario, es decir, inmediatamente. Para las comunicaciones en tiempo real se
considera que el destinatario ha manifestado su voluntad de recibir mensajes electronicos de
ese tipo.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 21.1 CISG

(1) La aceptacion tardia surtira, sin embargo, efecto como aceptacion si el oferente, sin
demora, informa verbalmente de ello al destinatario o le envia una comunicacion en tal sentido.

Opinion



El término "verbal" incluye sonido transmitido electronicamente siempre que el
destinatario de la oferta haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion
de comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccién.

El término "comunicacién" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que
el destinatario de la oferta haya consentido expresa o implicitamente en la recepcion de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

21.1. La informacion al destinatario de la oferta sobre la aceptacion tardia puede darse
mediante un mensaje electronico. Lo importante es que la informacién se comunique al
destinatario de la oferta, no la forma en que se haya comunicado.

21.2. Sobre la eficacia de la comunicacion electronica, véanse los comentarios al articulo 15.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 21.2 CISG

(2) Si la carta u otra comunicacion por escrito que contenga una aceptacion tardia indica que
ha sido enviada en circunstancias tales que si su transmision hubiera sido normal habria
llegado al oferente en el plazo debido, la aceptacion tardia surtird efecto como aceptacion a
menos que, sin demora, el oferente informe verbalmente al destinatario de que considera su
oferta caducada o le envie una comunicacion en tal sentido.

Opinion

El término "por escrito" incluye todo tipo de comunicacion electrénica que sea
susceptible de ser recuperada en forma tangible. Una aceptacion tardia comunicada en
forma electronica puede surtir efecto conforme a esta disposicion. El término
"verbal" incluye sonido transmitido electrénicamente y comunicaciones en tiempo real
siempre que el destinatario de la oferta haya consentido recibir, expresa o implicitamente,
en la recepcion de comunicaciones electréonicas de ese tipo, en ese formato y en esa
direccion.

El término "comunicacion" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que
el destinatario de la oferta haya consentido expresa o implicitamente recibir
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

El término "envio" se corresponde con el momento en que la comunicacién
abandona el servidor del destinatario de la oferta. EsSera necesario que el destinatario de
la oferta haya consentido recibir, expresa o implicitamente,en la recepcion de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

21.3. La finalidad de este articulo es que surta efecto una aceptacion tardia cuando el oferente
no informa a la otra parte que la aceptacion se ha retrasado y que ésta ha llegado al oferente
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demasiado tarde. La situacion tipica se produce cuando una aceptacion electronica se retrasa y
no llega al oferente en el tiempo habitual. El articulo sélo es aplicable si la aceptacion se
envia por carta u otro medio escrito. El articulo también se aplica cuando la aceptacion se
envia a través de un mensaje electronico siempre que este mensaje electronico cumpla las dos
funciones de la escritura, es decir, que se pueda entender y guardar.

21.4. Cuando el oferente da un aviso rapido de que la aceptacion ha llegado demasiado tarde,
la aceptacion no surte efecto. La informacion al destinatario de la oferta sobre la aceptacion
tardia puede darse por medio de un mensaje electronico. Lo importante es que la informacion
se comunique al destinatario de la oferta, no la forma en que se haya comunicado. Segun este
articulo, este aviso sera comunicado oralmente o por una comunicacion (escrita). El oferente
puede dar informacion a través de comunicaciones electronicas sonoras o mediante un
mensaje electronico con la condicion previa de que el remitente de la aceptacion tardia haya
manifestado que estd dispuesto a recibir tales mensajes electronicos.

21.5. Es suficiente que el aviso se haya enviado; no tiene que haber llegado al destinatario.
Sin embargo, debe haberse enviado correctamente. Esto significa que la direccion debe
constar correctamente y que el remitente use un programa de ordenador que el destinatario
haya manifestado que esta dispuesto a aceptar.

21.6 El oferente deberia informar al destinatario de la oferta sobre las aceptaciones tardias
mediante envio de un aviso. El envio se produce cuando el aviso sale del servidor del
oferente. No obstante, si no se considera que el oferente lo haya enviado, el destinatario de la
oferta no utiliza el tipo de comunicacion electronica por la que se envid el aviso. El
destinatario de la oferta ha de haber manifestado que esta dispuesto a recibir aceptaciones
electronicas del tipo y formato usados por el oferente. Los articulos 8 y 9 CISG pueden ser de
ayuda para determinar si el destinatario de la oferta ha manifestado tacitamente su voluntad
de recibir tales mensajes.

Véanse también los articulos 5 y 6 LMCE.

Articulo 22 CISG

La aceptacion podra ser retirada si su retiro llega al oferente antes que la aceptacion haya
surtido efecto o en ese momento.

Opinion

El término '"llega" se corresponde con el momento en que la comunicacion
electréonica entra en el servidor del oferente, siempre que el oferente haya consentido
recibir, expresa o implicitamente, cen la recepcién de comunicaciones electronicas de ese
tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

22.1. Este articulo regula la ultima oportunidad para el retiro de una aceptacion. En los
medios de comunicacion tradicionales, esta norma permite al remitente de una aceptacion
retirarla a través de un medio de comunicacion mas rapido. Puede, por ejemplo, enviar una
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aceptacion a través del correo postal ordinario y retirarla mas tarde enviando un fax que
llegue al oferente antes que la carta. El problema en relacion con los medios electronicos de
comunicacion es que practicamente no hay medios de comunicacion mas rapidos que los
mensajes electronicos enviados por correo electronico o comunicados a través de sitios web u
otros acuerdos EDI. Sin embargo, la cuestion adquiere importancia practica en situaciones en
las que la aceptacion se envia por el correo postal tradicional y el retiro se envia
electronicamente.

22.2. La finalidad subyacente de este articulo es asegurar que el oferente tenga la oportunidad
para leer el retiro de la aceptacion si lo desea. No se exige que el oferente se haya enterado
realmente del retiro de la aceptacion, por mas que éste sea accesible para la lectura (la
distincion entre Allegar a la mente@y Allegar a la mesa@o Allegar a la persona juridica@.
Por lo tanto, cuando el retiro de la aceptacion entra en la esfera de control del oferente, debe
entenderse que el retiro de la aceptacion ha llegado al oferente.

22.3. Que el retiro de la aceptacion solo necesita ser accesible y no realmente leido apunta a
facilitar la prueba. Es posible (con mayor o menor facilidad, pero al menos conceptualmente)
probar cuando un mensaje es accesible; es muy dificil probar cuando alguien realmente
adquiere conocimiento del contenido de un mensaje.

Véase también el articulo 15 LMCE

Articulo 24 CISG

A los efectos de esta parte de la presente Convencion, la oferta, la declaracion de aceptacion o
cualquier otra manifestacion de intencion "llega" al destinatario cuando se le comunica
verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al destinatario personalmente, o en su
establecimiento o direccion postal, o si no tiene establecimiento ni direccion postal, en su
residencia habitual.

Opinion

El término "llega" se corresponde con el momento en que la comunicacion
electronica entra en el servidor del destinatario, siempre que el destinatario haya
consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion de comunicaciones
electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

El término "verbalmente" incluye sonido transmitido electronicamente y otras
comunicaciones en tiempo real, siempre que el destinatario haya consentido recibir,
expresa o implicitamente, en la recepcion de comunicaciones electréonicas de ese tipo, en
ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:
No es preciso realizar ningun comentario toda vez que las materias estan cubiertas en los

articulos sobre Allegada@en los articulos 15, 16(1), 17, 18(2), 20(1), 21(2), 22 y Averbal@en
los articulos 18(2) y 2(2).



Articulo 26 CISG
La declaracion de resolucion del contrato surtira efecto solo si se comunica a la otra parte.
Opinién

El término "comunica" incluye a las comunicaciones electrénicas, siempre que el
destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

26.1. La informacion a la otra parte de que el contrato esté resuelto puede darse en un mensaje
electronico. Lo importante es que la informacion se comunique al destinatario, no la forma en
que se comunique.

26.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones electronicas, véanse los comentarios al articulo
15.

Véase también el articulo 5 LMCE

Articulo 27 CISG

Salvo disposicion expresa en contrario de esta parte de la presente Convencion, si una de las
partes hace cualquier notificacion, peticion u otra comunicacion conforme a dicha parte y por
medios adecuados a las circunstancias, las demoras o los errores que puedan producirse en la
transmision de esa comunicacion o el hecho de que no llegue a su destino no privard a esa
parte del derecho a invocar tal comunicacion.

Opinion

Cualquier notificacion, peticion, comunicacién u otra comunicacion puedeodra
realizarse electronicamente cuando el destinatario haya consentido recibir, expresa o
implicitamente, en la recepcion de comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato
y en esa direccion.

COMENTARIO:

27.1. Avisos, solicitudes u otras comunicaciones a una de las partes pueden darse a través de
mensajes electronicos. Lo importante es que la informacion se comunique al oferente, no la
forma en que se comunique.

27.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones electronicas, solicitudes u otras
comunicaciones, véanse los comentarios al articulo 15.



Véase también el articulo 5 LMCE

Articulo 32.1 CISG

(1) Si el vendedor, conforme al contrato o a la presente Convencion, pusiere las mercaderias en
poder de un porteador y éstas no estuvieren claramente identificadas a los efectos del contrato
mediante seriales en ellas, mediante los documentos de expedicion o de otro modo, el vendedor
debera enviar al comprador un aviso de expedicion en el que se especifiquen las mercaderias.

Opinion

El término "aviso@ de expedicion" incluye a las comunicaciones electronicas
siempre que el comprador haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la
recepcion de comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

32.1. La informacion al comprador acerca de la expedicion de las mercaderias puede darse
mediante un mensaje electronico. Lo importante es que la informacion se comunique al
comprador, no la forma en que se comunique.

32.2. Sobre la eficacia de la informacion del comprador, véanse los comentarios en los
articulos 15 y 27.
Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 39 CISG

(1) El comprador perdera el derecho a invocar la falta de conformidad de las mercaderias si no
lo comunica al vendedor, especificando su naturaleza, dentro de un plazo razonable a partir del
momento en que la haya o debiera haberla descubierto.

Opinion

El término "comunica" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que el
vendedor haya consentido expresa o implicitamente en la recepcion de comunicaciones
electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:
39.1. La informacion al vendedor sobre la falta de conformidad de las mercaderias se puede

transmitir a través de un mensaje electronico. Lo importante es que la informacion se
comunique al vendedor, no la forma en que se comunique.

39.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones al vendedor, véanse los comentarios en los
articulos 15 y 27.



Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 43 CISG

(1) El comprador perdera el derecho a invocar las disposiciones del articulo 41 o del articulo
42 si no comunica al vendedor la existencia del derecho o la pretension del tercero,
especificando su naturaleza, dentro de un plazo razonable a partir del momento en que haya
tenido o debiera haber tenido conocimiento de ella.

(2) El vendedor no tendrd derecho a invocar las disposiciones del parrafo precedente si
conocia el derecho o la pretension del tercero y su naturaleza.

Opinion

El término "comunica" incluye a las comunicaciones electrénicas siempre que el
vendedor haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

43.1. La informacion al vendedor sobre la naturaleza de un derecho o pretension de un tercero
puede darse mediante un mensaje electronico. Lo importante es que la informacion se
comunique al vendedor, no la forma en que se comunique.

43.2. Incluso cuando el vendedor no haya manifestado su voluntad de recibir mensajes
electronicos de ese tipo, puede establecerse que conocia de la pretension del tercero segun lo
dispuesto en el articulo 43(2) CISG.

43 .3, Sobre la eficacia de la comunicacion al vendedor, véanse los comentarios en los
articulos 15 y 27.
Véase también el articulo 5 LMCE

Articulo 47 CISG

(1) El comprador podra fijar un plazo suplementario de duracion razonable para el
cumplimiento por el vendedor de las obligaciones que le incumban.

(2) El comprador, a menos que haya recibido la comunicacion del vendedor de que no
cumplird lo que le incumbe en el plazo fijado conforme al parrafo precedente, no podra,
durante ese plazo, ejercitar accidon alguna por incumplimiento del contrato. Sin embargo, el
comprador no perdera por ello el derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios
por demora en el cumplimiento.

Opinion



El término "comunicacion" incluye a las comunicaciones electrénicas.

COMENTARIO:

47.1. La informacion al comprador por parte del vendedor de que éste ltimo no cumplira
dentro del periodo establecido puede comunicarse por un mensaje electronico. Cuando el
comprador haya recibido tal aviso electronico, podra ejercitar una accion por incumplimiento de
contrato.

Articulo 63 CISG

(1) El vendedor podra fijar un plazo suplementario de duracion razonable para el
cumplimiento por el comprador de las obligaciones que le incumban.

(2) El vendedor, a menos que haya recibido comunicacion del comprador de que no cumplira
lo que le incumbe en el plazo fijado conforme al parrafo precedente, no podra, durante ese
plazo, ejercitar accion alguna por incumplimiento del contrato. Sin embargo, el vendedor no
perdera por ello el derecho que pueda tener a exigir la indemnizacion de los dafios y
perjuicios por demora en el cumplimiento.

Opinion
El término "comunicacion" incluye a las comunicaciones electrénicas.

COMENTARIO:

63.1. La informacion al vendedor por parte del comprador, de que el comprador no cumplira
dentro del plazo establecido puede comunicarse por un mensaje electronico. Cuando el
vendedor haya recibido tal aviso electrénico, podra ejercitar accidon por incumplimiento de
contrato.

Articulo 65 CISG

(1) Si conforme al contrato correspondiere al comprador especificar la forma, las dimensiones
u otras caracteristicas de las mercaderias y el comprador no hiciere tal especificacion en la
fecha convenida o en un plazo razonable después de haber recibido un requerimiento del
vendedor, éste podra, sin perjuicio de cualesquiera otros derechos que le correspondan, hacer
la especificacion ¢l mismo de acuerdo con las necesidades del comprador que le sean
conocidas.

(2) El vendedor, si hiciere la especificacion ¢l mismo, debera informar de sus detalles al
comprador y fijar un plazo razonable para que éste pueda hacer una especificacion diferente.
Si, después de recibir esa comunicacion, el comprador no hiciere uso de esta posibilidad
dentro del plazo asi fijado, la especificacion hecha por el vendedor tendra fuerza vinculante.
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Opinion

Las especificaciones y comunicaciones podran ser realizadas electronicamente
siempre que el destinatario haya consentido recibir expresa o implicitamente en la
recepcion de dichas comunicaciones.

COMENTARIO:

65.1. La informacion a la otra parte acerca de las especificaciones o comunicaciones sobre las
especificaciones pueden darse a través de mensajes electronicos. Lo importante es que la
informacion se comunique a la otra parte, no la forma en que se comunique.

65.2. Sobre la eficacia de las especificaciones y comunicaciones a la otra parte, véanse los
comentarios en los articulos 15 y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 67 CISG

(1) Cuando el contrato de compraventa implique el transporte de las mercaderias y el
vendedor no esté obligado a entregarlas en un lugar determinado, el riesgo se transmitira al
comprador en el momento en que las mercaderias se pongan en poder del primer porteador
para que las traslade al comprador conforme al contrato de compraventa. Cuando el vendedor
esté obligado a poner las mercaderias en poder de un porteador en un lugar determinado, el
riesgo no se transmitira al comprador hasta que las mercaderias se pongan en poder del
porteador en ese lugar. El hecho de que el vendedor esté autorizado a retener los documentos
representativos de las mercaderias no afectara a la transmision del riesgo.

(2) Sin embargo, el riesgo no se transmitira al comprador hasta que las mercaderias estén
claramente identificadas a los efectos del contrato mediante sefiales en ellas, mediante los
documentos de expedicion, mediante comunicacion enviada al comprador o de otro modo.

Opinion

El término "comunicacion" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que
el comprador haya consentido expresa o implicitamente en la recepcion de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

67.1. La informacién al comprador por la que se identifican claramente las mercaderias a los
efectos del contrato puede transmitirse por un mensaje electronico. Lo importante es que la
informacion se comunique al comprador, no la forma en que se comunique.

67.2. No es necesario que el comprador haya consentido recibir comunicaciones electronicas
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para que un aviso electronico surta efectos de acuerdo con el articulo 67(2). Ello porque no es
necesario el consentimiento del comprador a efectos de identificar las mercaderias mediante
sefiales en ellas o de otro modo.

67.3. Sobre la eficacia de las comunicaciones al comprador con respecto a la identificacion de
las mercaderias, véanse los comentarios en los articulos 15y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 71 CISG

(1) Cualquiera de las partes podra diferir el cumplimiento de sus obligaciones si, después de
la celebracion del contrato, resulta manifiesto que la otra parte no cumplira una parte
sustancial de sus obligaciones a causa de:

a) un grave menoscabo de su capacidad para cumplirlas o de su solvencia, o
b) su comportamiento al disponerse a cumplir o al cumplir el contrato.

(2) El vendedor, si ya hubiere expedido las mercaderias antes de que resulten evidentes los
motivos a que se refiere el parrafo precedente, podrd oponerse a que las mercaderias se
pongan en poder del comprador, aun cuando éste sea tenedor de un documento que le permita
obtenerlas. Este parrafo concierne so6lo a los derechos respectivos del comprador y del
vendedor sobre las mercaderias.

(3) La parte que difiera el cumplimiento de lo que le incumbe, antes o después de la
expedicion de las mercaderias, debera comunicarlo inmediatamente a la otra parte y debera
proceder al cumplimiento si esa otra parte da seguridades suficientes de que cumplira sus
obligaciones.

Opinion

El término "comunicacion" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que
el destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

71.1. La informacion a la otra parte respecto de diferir el cumplimiento puede transmitirse
mediante un mensaje electronico. Lo importante es que la informacién se comunique al
destinatario, no la forma en que se comunique.

71.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones a la otra parte respecto de diferir el cumplimiento,
véanse los comentarios en los articulos 15y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 72 CISG



(1) Si antes de la fecha de cumplimiento fuere patente que una de las partes incurrira en
incumplimiento esencial del contrato, la otra parte podra declararlo resuelto.

(2) Si hubiere tiempo para ello, la parte que tuviere la intencion de declarar resuelto el
contrato deberd comunicarlo con antelacidon razonable a la otra parte para que ésta pueda dar
seguridades suficientes de que cumplira sus obligaciones.

(3) Los requisitos del parrafo precedente no se aplicaran si la otra parte hubiere declarado que
no cumplira sus obligaciones.

Opinion

El término "comunicacién" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que
el destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion de
comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

72.1. La informacion a la otra parte sobre la intencion de declarar resuelto un contrato puede
transmitirse mediante un mensaje electronico. Lo importante es que la informacion se
comunique al destinatario, no la forma en que se comunique.

72.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones a la otra parte sobre la intencion de declarar
resuelto un contrato, véanse los comentarios en los articulos 15y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 79 CISG

(1) Una parte no sera responsable de la falta de cumplimiento de cualquiera de sus
obligaciones si prueba que esa falta de cumplimiento se debe a un impedimento ajeno a su
voluntad y si no cabia razonablemente esperar que tuviese en cuenta el impedimento en el
momento de la celebracion del contrato, que lo evitase o superase o que evitase o superase sus
consecuencias.

(2) Si la falta de cumplimiento de una de las partes se debe a la falta de cumplimiento de un
tercero al que haya encargado la ejecucion total o parcial del contrato, esa parte s6lo quedara
exonerada de responsabilidad:

a) si esta exonerada conforme al parrafo precedente, y

b) si el tercero encargado de la ejecucion también estaria exonerado en el caso de que se le
aplicaran las disposiciones de ese parrafo.

(3) La exoneracion prevista en este articulo surtira efecto mientras dure el impedimento.

(4) La parte que no haya cumplido sus obligaciones deberd comunicar a la otra parte el



impedimento y sus efectos sobre su capacidad para cumplirlas. Si la otra parte no recibiera la
comunicacion dentro de un plazo razonable después de que la parte que no haya cumplido
tuviera o debiera haber tenido conocimiento del impedimento, esta Gltima parte sera
responsable de los dafios y perjuicios causados por esa falta de recepcion.

(5) Nada de lo dispuesto en este articulo impedira a una u otra de las partes ejercer cualquier
derecho distinto del derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios conforme a la
presente Convencion.

Opinion

El término "comunicacion" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que
el destinatario haya consentido recibir, expresa o impl expresa o implicitamente, en la
recepcion de comunicaciones electronicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:

79.1. La informacion a la otra parte sobre un impedimento puede darse mediante un mensaje
electronico. Lo importante es que la informacion se comunique al destinatario, no la forma en
que se comunique.

79.2. Sobre las eficacia de la informacioén a la otra parte sobre un impedimento, véanse los
comentarios en los articulos 15 y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.

Articulo 88.1 y 2 CISG

(1) La parte que esté obligada a conservar las mercaderias conforme a los articulos 85 u 86
podra venderlas por cualquier medio apropiado si la otra parte se ha demorado excesivamente
en tomar posesion de ellas, en aceptar su devolucion o en pagar el precio o los gastos de su
conservacion, siempre que comunique con antelacion razonable a esa otra parte su intencion
de vender.

(2) Si las mercaderias estan expuestas a deterioro rapido, o si su conservacion entrafia gastos
excesivos, la parte que esté obligada a conservarlas conforme a los articulos 85 u 86 debera
adoptar medidas razonables para venderlas. En la medida de lo posible debera comunicar a la
otra parte su intencion de vender.

Opinion

El término "comunicacion" incluye a las comunicaciones electronicas siempre que
el destinatario haya consentido recibir, expresa o implicitamente, en la recepcion de
comunicaciones electrénicas de ese tipo, en ese formato y en esa direccion.

COMENTARIO:



88.1. La informacion a la otra parte sobre la intencion de vender las mercaderias puede
transmitirse mediante un mensaje electronico. Lo importante es que la informacién se
comunique al destinatario, no la forma en que se comunique.

88.2. Sobre la eficacia de las comunicaciones a la otra parte sobre la intencion de vender las
mercaderias, véanse los comentarios en los articulos 15 y 27.

Véase también el articulo 5 LMCE.



